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1. JOHDANTO

Téssd Suomen Ammattiliittojen Solidaarisuuskeskusta varten tuotetussa taustaselvityksessé pyritdian
selvittdméédn, millainen on leikkokukkien tuotannon rakenne ja kukkien kansainvélisen kaupan
perusmalli. Selvityksen on tarkoitus toimia pohjana kukkaviljelmien tydoloja koskevalle
kehitysyhteistyohankkeelle sekd tarjota materiaalia leikkokukkatuotantoa koskevan tiedotus- ja
kampanja-aineiston suunnittelulle.

Selvityksessé pyritddn hahmottamaan, miten kansainvélinen leikkokukkakauppa toimii, ja millaisia
jakeluketjuja pitkin kukat siirtyvdt tuottajilta kuluttajille. Selvityksen alussa tarkastellaan
leikkokukkateollisuuden rakennetta globaalisti ja pohditaan teollisuudenalan viimeaikaista kehitysté
sekd pohjoisen vanhoissa tuottajamaissa ettd etelin nuorissa tuottajamaissa. Euroopan
kukkamarkkinoiden kannalta keskeinen toimija on Hollanti, jonka kukkahuutokaupoissa
méidritellddn kansainvélisten kukkamarkkinoiden hintataso. Hollanti myds vilittdd keskitetysti
eteenpdin Eurooppaan eteldn maista tuodut kukat. Lahestulkoon kaikki ulkomaiset leikkokukat
tuodaankin Suomeen Hollannin kautta. Suomalaisen leikkokukkatuotannon kehitystéd tarkastellaan
kappaleessa 4. Kehitysmaiden kukkateollisuutta ja eteldn viljelmien tyoskentelyolosuhteita
tarkastellaan viiden esimerkkimaan (Ugandan, Kenian, Tansanian, Kolumbian ja Ecuadorin) kautta.
Lopuksi luodaan katsaus erilaisiin kukkatuotantoa ja —kauppaa séddteleviin sertifiointijérjestelmiin,
kuten muun muassa Reilun kaupan kriteereihin.

Selvityksessi kéytetdédn toistuvasti erditd puutarha-alan késitteitd, joita lienee aluksi hyva selventéa.
Kun Suomessa puhutaan koristekasveista, ne jaotellaan leikkokukkiin, sipuli-, viher- ja
ryhmékasveihin, kukkiviin ruukkukasveihin sekd avomaan leikkokukka- ja taimitarhatuotantoon.
Tarkeimmadt kansainvilisilld leikkokukkamarkkinoilla liikkuvat kukat, kuten ruusut, neilikat ja
krysanteemit kasvatetaan kasvihuoneissa, joiden rakennusmateriaalina voi olla joko lasi tai muovi.
Eréitd leikkokukkakaupan kannalta merkittivid lajeja, kuten leikkosipulikasveihin lukeutuvaa
tulppaania, kasvatetaan sekd avomaalla ettd kasvihuoneissa. Avomaalla viljelliin monia
kesdkukkalajeiksi luokiteltuja lajeja, kuten astereita, ruiskaunokkeja, auringonkukkia. Kukkien
sidonnassa kéytettyd leikkovihredd kasvatetaan myds sekd kasvihuoneissa ettd avomaalla.
Leikkokukkia késittelevissé tilastoissa mainitaan usein myos erilaiset havut, sammalet ja jékalat.
Niilldkin on oma osuutensa maailman koristekasvimarkkinoista.

Leikkokukkatuotantoa ja —kauppaa koskeviin tilastoihin on syytd suhtautua kriittisesti, silld monet
alaa koskevat tilastot perustuvat kukkateollisuudelta ja kaupallisilta toimijoilta saatuihin tietoihin.
Alaa koskevaa puolueetonta tilastotietoa on vaikeaa l0ytdd. Mydskddn EU:n sisdistd kauppaa
koskevat tilastot eivédt yhteisten sisdmarkkinoiden takia anna tdysin todenmukaista kuvaa
markkinoiden rakenteesta. Suuria midrid kansainvélisestd leikkokukkakaupasta jddkin
rekisteroimitts, jotta tuotteista ei tarvitsisi maksaa tulli- ja maahantuontimaksuja. Selvityksessé
kaytettyjd lukuja tulisikin pitdd 1dhinna suuntaa-antavina.

Haluan ilmaista ldmpimdt kiitokset informatiivisista keskusteluista Kauppapuutarhaliiton
tiedotuspaallikolle Jyrki Jalkaselle, Puu- ja erityisalojen liiton tydehtosihteerille Sirpa Savelle,
Kalevan kukkatukun aluepééllikdlle Antti Merolle, Huiskulan Puutarha Oy:n toimitusjohtajalle
Antti Pajuselle sekd Helsingin Kukkatoimitus Oy:n leikkokukkavastaaville Linda Backmanille ja
Hans Beuzenbergille.



2. LEIKKOKUKKIEN KANSAINVALINEN KAUPPA

Leikkokukkien kauppa maailmalla on selvésti keskittynyt tiettyihin lajeihin ja tuottajamaihin.
Alankomaat on maailman johtava kukkien viejé ja ruusu maailman myydyin kukkalaji. Maailman
leikkokukkakauppa on jirjestynyt pitkélti maantieteellisten alueiden mukaisesti siten, ettéd
aasialaiset kukkamarkkinat katetaan padasiallisesti Aasian ja Tyynenmeren alueen maista tulevalla
tuotannolla. Eurooppalainen kysyntd katetaan valtaosin omalla tai afrikkalaisella tuotannolla, ja
Pohjois-Amerikkaan ostetaan leikkokukkia ja —vihredd valtaosin Latinalaisen Amerikan alueelta.

Hollantilaisten leikkokukkien tirkeimmét vientialueet ovat Saksa, Englanti, Ranska, Sveitsi ja
Yhdysvallat. Suurin osa Yhdysvaltoihin tulevista leikkokukista on kotoisin Kolumbiasta ja
Ecuadorista. Japani on Aasian merkittdvin leikkokukkien markkina-alue. Sielld myytavét
ulkomaiset kukat ovat 1dhtoisin pédasiassa Taiwanista, Uudesta Seelannista ja Hollannista (ILO
1999a, 2.)

Maailman kukkamarkkinoiden arvon arvioidaan olevan kaiken kaikkiaan (mukaan on laskettu myds
ruukkukukat ja leikkovihredt) 60 miljardia euroa (P&K 2003/48, 4) ja leikkokukkien osuuden noin
30 miljardia euroa (Die Zeit 2004) . Maailman suurimmat leikkokukkien markkinat ovat Japanissa
ja USA:ssa. Kukkamarkkinoilla esiintyy karkeasti ottaen kolmen tyyppisid maita. Saksa on
tyypillinen esimerkki maasta, jossa on suuret kukkamarkkinat, mutta tuontituotteet kattavat ldhes
koko kysynnén (70%). Kolumbia ja Kenia kuuluvat vuorostaan sellaiseen ryhméén maita, joissa on
hyvin kapeat kotimarkkinat, mutta laaja vientituotanto. Kolumbiassa tuotetuista kukista 95% menee
vientiin. Kolmantena on ryhmé, johon kuuluu Alankomaiden kaltaisia maita, joissa on seki laajaa
kotimaista tuotantoa ettd maahantuontia. (ILO 1999a, 1)

Maailman merkittavimmat kukkienkuluttajamaat ovat Saksaa lukuun ottamatta pitkélti omavaraisia
kukissa. Yhdysvallat ja Japani tuottavat kukkia ldhes yksinomaan omille markkinoille.
Japanilaisesta kysynnésté jopa 95% katetaan paikallisten tuottajien avulla. (ILO 1999a, 2.)

70% maailman leikkokukkien viennistd keskittyy Eurooppaan (suuri osa tdstd kaupasta on
Euroopan sisdistd). Euroopan merkittivimmat markkina-alueet ovat Englanti, Saksa, Hollanti ja
Sveitsi. Suurin osa eurooppalaisesta kulutuksesta katetaan eurooppalaisella kukalla, vaikkakin
kehitysmaista tulevan tuotannon osuus markkinoista on jatkuvasti kasvamassa. (ILO 1999a , 7-8;
P&K 2003/48, 4.)

Hollannin osuus maailman leikkokukkaviennisté laski neljdssd vuodessa (1991-1995) 64 prosentista
57 prosenttiin, ja vuonna 2003 se oli endd 40 prosenttia. Samaan aikaan kehitysmaiden vienti kasvoi
huomattavasti, kattaen vuonna 1995 jo neljdnneksen maailmanmarkkinoista. Kolumbia on nykydin
maailman toiseksi suurin kukkienviejaimaa 14 prosentin markkinaosuudellaan. (P&K 2003/48, 4;
ILO 1999a, 8; Die Zeit 2004.)

Sen maédritteleminen, mikd maa on maailman suurin leikkokukkien tuottaja riippuu siitd, mitataanko
tuotantoa pinta-alan, kappalemddrdn vai tuotannon arvon avulla. Mikéli vertailtaisiin
henkil6tyovuosia, olisi arvioiden tekeminen 1dhes mahdotonta. (Jalkanen, haastattelu, 2004.) Pinta-
alaltaan laajimmat viljelmét 16ytyvat Kiinasta ja Intiasta. Niiden tuottavuus on kuitenkin heikko.
Vuonna 1994 Kiinassa viljeltiin leikkokukkia ja —vihreitd arviolta 60 000 hehtaarin alueella,
Intiassa 34 000 hehtaarilla ja Yhdysvalloissa 15 000 hehtaarilla. Intiassa ja Kiinassa ostovoima on



niin huono', ettei maahan juurikaan tuoda kukkia ulkomailta, ja toisaalta niissi maissa
kasvatettujen kukkien laatu on niin heikko, ettid niiden vientituotanto ei ole vield kehittynyt kovin
laajaksi. Intia, Kiina ja Eteld-Korea ovat kuitenkin aktiivisesti kehittimdsséd kukkateollisuuttaan
tullakseen yha vahvemmiksi kansainvilisiksi toimijoiksi. (ILO 1999a, 2, 27)

Tuotannon arvolla mitattuna maailman suurin kukkien ja ruukkukasvien® tuottaja on kansainvilisen
puutarha-alan tuottajajérjeston AIPH:n tilaston mukaan Kiina (34,4 miljardia euroa), jonka jdlkeen
suurimmat tuottajamaat ovat Yhdysvallat (5,3 miljardia euroa), Hollanti (3,5 miljardia euroa) ja
Japani (3,2 miljardia euroa). (AIPH 2003, 16.)

! Tilld hetkella kiinalaiset kuluttavat sisatilojen koristekasvien ostoon 0,1 euroa henked kohden vuodessa. Sveitsildisten
kohdalla vastaava luku on 110 euroa ja suomalaisten kohdalla noin 75 euroa. Varsinkin hollantilaiset kukka-alan
yrittdjit ovat hyvin kiinnostuneita pddsemaén mukaan Kiinan jattimiisille markkinoille. Kiinalaisten kukkien kulutus ja
siten my0s kukkien viljely tulee todenndkoisesti kasvamaan tulevaisuudessa, mutta mitd se merkitsee maankayton,
vesivarantojen ja muun ympariston kannalta on huolestuttava kysymys. (Jalkanen, haastattelu, 2004.)

? Luvut sisaltdvit leikkokukkien lisiksi myds ruukkukasvit ja sipulit.



Leikkokukkien ja ruukkukasvien viljelyalat hehtaareissa:

kasvihuone  avomaa yhteenséi vuosi
Eurooppa:
Alankomaat 5824 2684 8508 02
Belgia 655 1056 1711 00
Espanja 3014 4603 7617 97
Irlanti 300 300 80
Iso-Britannia 964 5823 6787 01
Italia 4309 4154 8463 98
Itdvalta 243 1739 1982 99
Kreikka 990 990 95
Ranska 2215 4413 6628 98
Norja 118 118 01
Portugali 240 240 94
Puola 705 705 95
Ruotsi 16 47 63 99
Saksa 2683 4373 7056 00
Suomi 176 176 01
Sveitsi 272 373 645 90
Tanska 359 85 444 99
Tsekin tasavalta 115 18 133 929
Unkari 280 320 600 99
Yhteensi 54 033
Léahi-Ita:
Israel 2245 98
Turkki 1600 96
Yhteensi 3845
Afrikka:
Kenia 1859 99
Etela-Afrikka 350 700 1050 00
Marokko 270 50 320 98
Norsunluurannikko 690 95
Sambia 180 98
Tansania 85 97
Uganda 85 96
Zimbabwe 1100 97
Yhteensi 5369
Aasia/Tyynimeri:
Australia 200 5400
Filippiinit 670
Hong Kong 343
Intia 65000
Japani 8560 8560
Kiina 122 581
Korea 3244 5486
Malesia 2242 1286
Singapore 162
Taiwan 5006
Thaimaa 8320 8320
Yhteensi 222814
Pohjois-Amerikka:
Kanada 845
Yhdysvallat 8652 16638 25290
Yhteensi 26135
Eteli- ja Keski-Amerikka:
Brasilia 10285
Costa Rica 4500
Dominikaaninen tsv. 400
Ecuador 3155
Guatemala 605
Kolumbia 5906
Meksiko 21129
Yhteensi 45980
Koko maailma yhteensé 360 000 ha

AIPH/ Union Fleurs: International Statistics Flowers and Plants 2003




Maailman leikkokukkamarkkinoilla jatkui vuonna 2002 sama suuntaus kuin aiempinakin vuosina.
Monissa Euroopan maissa leikkokukkayritysten méard viaheni (esimekiksi Itavallassa 5%) tai niiden
miird pysyi ennallaan (kuten Luxemburgissa, Ruotsissa, Norjassa ja Unkarissa). Myds vuoden
2002 voittomarginaalit heikkenivit Euroopassa edellisen vuoden lukuihin verrattuna. Eteldn
maiden leikkokukkatuotanto kasvoi selvdsti. Tuotannon arvo ja viljelypinta-alat kasvoivat mm.
Kolumbiassa, Koreassa ja Malesiassa. (AIPH 2003, 12.)

Vuonna 2001 Ecuador vei leikkokukkia 229,4 miljoonalla eurolla ja Kiina 2,7 miljoonalla eurolla.
(AIPH 2003, 121.) Kiinan leikkokukkavienti suuntautuu 99 prosenttisesti ldhimaihin: Hong
Kongiin, Japaniin, Macaoon, Thaimaaseen, Eteld-Koreaan ja Singaporeen (AIPH 2003,
130).Vuonna 2001 Uusi Seelanti vei leikkokukkaa 23,6:1la ja Kanada 20,6:11a miljoonalla eurolla
(AIPH 2003, 121.)

Vuonna 2001 Yhdysvallat toi maahan leikkokukkia 615,4 miljoonalla eurolla, Kanada 248,5
miljoonalla eurolla ja Japani 169,1 miljoonalla eurolla. Pd4osa Kanadaan tuotavasta leikkokukasta
on kotoisin Yhdysvalloista. My6s Hollanti, Kolumbia ja Ecuador ovat Kanadalle merkittavia
tuojamaita. Liahes 70% Japanin leikkokukkatuonnista tulee Aasian ja Tyynenmeren alueelta ja 17%
tuonnista tulee Hollannista (AIPH 2003, 126-127.)

Vendja on uusi, nopeasti kasvava markkina-alue. Vuonna 2001 Venijille tuotiin leikkokukkia 53,3
miljoonan euron arvosta. Yli 60% Vendjin tuontikukasta tulee Hollannista, 14% Uzbekistanista ja
lahes 17% Kolumbiasta ja Ecuadorista. (AIPH 2003, 126-128.)

Valtaosa kukkien vientikaupasta kulkee ilmateitse. Mannerten vilisten lentorahtien hinnat ovat
kallistuneet viime vuosina huomattavasti polttoaineen hinnannousun my6td. Télld on suora
vaikutuksensa kaikkien niiden maiden vientilukuihin, jotka ovat riippuvaisia lentorahdista
kaukokuljetusten jirjestimisessd. Esimerkiksi Latinalaisen Amerikan ja Afrikan kukkavienti
perustuu ldhes tdysin lentorahteihin. Hollannissa onkin aloitettu tutkimushanke, jonka tarkoituksena
on selvittdd mahdollisuuksia kuljettaa leikkokukkia laivoilla Atlantin yli. Laivakuljetuksen
lasketaan alentavan kuluja huomattavasti3, mutta vield on ratkaistava se, kuinka kukat saadaan
sdilyméadn myyntikuntoisina kymmenen vuorokauden laivamatkan jélkeen. (P&K 2003/48, 5.)

2.1. Markkinoiden tirkeimmait kukkalajit

Maailmanmarkkinoiden merkittdvimmat leikkokukat ovat ruusu ja neilikka. Ruusujen osuus
markkinoista kasvaa tasaisesti samalla kun neilikan osuus vihenee. Muita merkittdvid vientikukkia
ovat krysanteemi, orkideat ja gladioli. Kukkamaku vaihtelee selvisti eri markkina-alueilla ja eri
sosiaaliryhmissd. Esimerkiksi Isossa-Britanniassa neilikat ovat ruusuja suositumpia, kun taas
Sveitsissd myydddn hyvin védhin neilikoita. Ranskalaiset ostavat eniten ruusuja, italialaiset
vuorostaan neilikoita. Sekakimput ovat saavuttaneet viime vuosina suosiota erityisesti Isossa-
Britanniassa ja Saksassa. (ILO 1999a, 10, 12.)

Maailmanmarkkinoille pyrkivdt uudet tuottajamaat keskittyvitkin ruusun viljelyyn, silld suuri
ruusun kysyntd sekd sopiva hinnan ja tuotteen painon suhde tekevét viljelystd houkuttelevan.
Esimerkiksi Ecuadorin kukkapinta-alasta yli puolet on vuodesta 1997 ldhtien varattu ruusun
viljelyyn, ja Sambiassa jopa 80:1la prosentilla viljelyalasta kasvatetaan ruusua. (ILO 1999a, 10.)

3 Kun Amsterdamista New Yorkiin lentorahtina kuljetettu kilo kukkia maksoi vuonna 2003 2,55 euroa, sen hinta
laivalla kuljetettuna olisi vain 0,21 euroa. (P&K 2003/48, 5.)



2.2. Kukkien hinnanmuodostus maailmanmarkkinoilla

Leikkokukkien maailmanmarkkinahinnat médritellain periaatteessa Hollannin
kukkahuutokaupoissa, joilla on hallussaan valtaosa kansainvilisistd markkinoista. Leikkokukkien
hinnat huutokaupassa saattavat vaihdella yhden pdivén sisdlld suurestikin, miké johtuu kysynnén ja
tarjonnan dynamiikasta. Leikkokukista maksettavat keskimiérdiset vuosihinnat ovat viimeisen
vuosikymmenen aikana pysyneet ldhes ennallaan tai hieman laskeneet. Jatkuvaan hintojen
alenemiseen on pyritty vastaamaan tuottavuutta lisidmalla. (ILO 1999a, 18.)

Kukkien hinnat vaihtelevat selvésti sesonkien mukaan. Hinnat ovat halvimmillaan pohjoisen kesin
aikaan, jolloin mm. eurooppalainen tuotanto on runsaimmillaan. Vastaavasti kukkien hinnat
nousevat korkeimmalle tasolleen marras-joulukuussa. Huutokaupoissa tarjolla olevat hollantilaiset
kukat myyddidn keskiméirin korkeammalla hinnalla kuin tuontikukat, minkd syynd pidetddn
hollantilaisen kukan parempaa laatua ja hollantilaisten tuottajien erikoistumista sellaisiin
kukkalajeihin, joista saadaan tavallista korkeampi hinta®. (ILO 1999a, 18.)

Kukkien hinta on hyvin riippuvainen niiden laadusta. Laatua madrittdd ennen kaikkia
maljakkokestdvyys ja nupun aukeamisen ajankohta. Koska niitd ominaisuuksia on vaikea
silmédmadraisesti todentaa, laadun maédrittely perustuu pitkilti tuottajan maineeseen markkinoilla.
(ILO 1999a, 18.)

2.3. Hallitusten rooli kukkateollisuuden tukijana

Leikkokukkakauppa on useissa maissa keskeinen vientitulojen kasvattaja ja tyollistdjd. Esimerkiksi
Ecuadorissa kukkateollisuus tyollistdd suoraan 45 000 henked ja sen osuus maan vientituloista oli
vuonna 1997 sata miljoonaa dollaria. Kolumbiassa kukkateollisuuden on arveltu tyollistivéan
suoraan 80 000 henked ja epdsuorasti 50 000. Kukista on tullut maan neljanneksi suurin
vientitulojen ldhde. Ei siis ole ihme, ettd hallitukset ovat kiinnostuneita edistimééin
kukkateollisuuden kasvua. (ILO 1999a, 19.)

Hallitukset ovat ldhinnd tukeneet infrastruktuurin rakentamista (esimerkiksi kylmévarastoja
lentokentille) ja rahoittaneet viljelyteknologian kehittdmishankkeita. Ne avustavat usein myds
markkinainformaation =~ kerddmisessd  ja  viennin  rahoittamisessa, sekd  valvovat
kasvinsuojelusddnndsten noudattamista. (ILO 1999a, 19.)

Pohjoisen hallitukset ovat tukeneet tiettyjen eteldn tuottajamaiden pddsyd markkinoille sallimalla
niiden kukille alennetut tuontitullit tai tullivapauden GSP-jirjestelmidn (Generalised System of
Preferences) ja Lomé-sopimuksen puitteissa. Lomé-sopimus on antanut tdyden tullivapauden
esimerkiksi 70:1le AKT-maalle ja kymmenelle Keski- ja Eteld-Amerikan maalle (Bolivia, Costa
Rica, Ecuador, El Salvador, Guatemala, Honduras, Kolumbia, Nicaragua, Panama, Peru). Erdit
Vilimeren alueen maat (Israel, Jordania ja Kypros) ovat myds hyotyneet kiintion puitteissa
tullivapaudesta EU:n alueelle. (ILO 1999a, 20.)

Lomé-sopimus korvattiin vuonna 2000 uudella Cotonou-sopimuksella. Tdlld hetkelld 179 maata
nauttii. GSP-jédrjestelmén ja EBA-sopimuksen (Everything but Arms) puitteissa jonkinasteisesta
suosituimmuusasemasta EU:ssa. Ndmd maat maksavat leikkokukistaan ja —vihreistddn kasvilajista
ja tuottajamaasta riippuen 0-8.7 prosenttia tullimaksua tuotteiden saapuessa EU:n alueelle.
Cotonou-sopimuksen viimeisen vaiheen voimaanastuminen vuonna 2008 tulee rajaamaan

4 Uutuustuotteiden ja tavanomaisen “bulkkitavaran” hinnoissa on suuri ero. Uutuuslajikkeen hinta saattaa olla
seitsenkertainen vanhaan lajikkeeseen verrattuna. (ILO 1999a, 18.)



tullivapauden koskemaan ainoastaan “vihiten kehittyneitd” maita. Tdmd merkitsee monelle
alennetuista tullitariffeista tai tullivapaudesta aiemmin nauttineelle maalle kilpailun kiristymista.
(CBI12003.)

2.4. Kukkatuotannon menestymiseen vaikuttavia tekijoita

Lukuisat tekijat vaikuttavat siihen, onnistuvatko kukkientuottajat vientiponnistuksissaan. Nima
tekijat liittyvit ldheisesti niin viljelyolosuhteisiin kuin sadon késittelyyn leikkuun jidlkeen. Nopeasti
pilaantuvalle tuotteelle on kyettiva jarjestimiin tehokas varastointi-, kuljetus- ja jakelujarjestelma.
Erityisen tirkedd se on niille tuottajille, joiden tuotanto sijaitsee kaukana padmarkkina-alueista.
(ILO 1999a, 16.)

Kukkienviljely vaati hyvit olosuhteet: runsaan valomiirén, puhtaan maaperén, sopivan ilmaston ja
runsaat vesivarannot. Riittivd pddoma investointeja varten, kunnollisen istutusmateriaalin
(siemenet, sipulit, taimet ja pistokkaat, kasvualustat) seké torjunta- ja suojeluaineiden saanti ovat
keskeisid edellytyksid tuotannon aloittamiselle. Lisdksi tarvitaan tuottavaa tydvoimaa, toimivaa
energiaa ldmmittdmiseen ja ilmastointiin sekd riittdvd infrastruktuuri jakelua varten. Toimiva
organisaatio vaatii liséksi hyvin johdon ja asiantuntemusta viljelytekniikoissa. (ILO 1999a, 16.)

Kullakin  néistd  tekijoistd on  hintansa, joka vaikuttaa tuotannon kilpailukykyyn
maailmanmarkkinoilla. Kemikaalien ja istutusmateriaalin hinnat ovat melko yhdenmukaisia eri
puolilla maailmaa. Eteldssd tuotantokuluja kuitenkin laskevat halvat tydvoimakulut ja erinomaiset
kasvuolosuhteet, kun taas vanhojen viljelijimaiden etuna on riittivd pddoma uusien innovaatioiden
tekemiseen. (ILO 1999a, 16.)

Markkina-alueiden l&heisyys ja huippututkimuksen keskittyminen Ildhelle tuovat kilpailuetua
vakiintuneille viljelijimaille, varsinkin Hollannille. Viljelijat ndissd maissa kykenevit seuraamaan
kuluttajatottumusten vaihteluita ldheltd ja vastaamaan kysyntdén kokeilemalla uusia lajikkeita. He
voivat myoOs kehitelld uusia viljelytekniikoita ja investoida tuotannon automatisointiin. Laadukas
infrastruktuuri mahdollistaa tehokkaan jakelu- ja kuljetustoiminnan. Vakiintuneiden viljelijimaiden
ongelmina ovat kuitenkin kallis ja vdhiin kdyva viljelymaa (tosin pinta-alakohtaiset tuotantomaérat
ovat korkeita) sekd suuret energiakulut. Korkeat tydvoimakustannukset (kolmannes
kokonaiskuluista) asettavat vanhat viljelijamaat epdedulliseen asemaan nuorempien tuottajamaiden
rinnalla. (ILO 1999a, 16.)

Vaikka kehitysmaiden tuottajat hyotyvit halvasta tyovoimasta suorittavissa tehtdvissd, he joutuvat
kuitenkin usein palkkaamaan kalliiksi tulevia asiantuntijoita ja teknikoita, jotka monesti ovat
ulkomaalaisia. Eteldisissd tuottajamaissa on oivat kasvatusolosuhteet leikkokukille: niissd on
runsaasti auringonvaloa, sopiva lampdtila ja kosteus sekd alhaiset maanhankintakulut. Erityisesti
vuoristoseuduilla Keniassa ja Ecuadorissa on ideaalit kasvuolosuhteet leikkokukille. Tésta
huolimatta yhid useammat vientiin tuottavat viljelijat kehitysmaissa kasvattavat kukkia muovi- tai
lasikatteen alla. Se mahdollistaa yo- ja pdivdlampoétilojen suurten erojen kontrolloinnin ja suojaa
kasveja hallalta, myrskyiltd ja tuholaisilta. Néin viljelijat kykenevét kilpailemaan laadukkaalla
tuotannolla yha vaativammilla kukkamarkkinoilla. (ILO 1999a, 17.)

Halvalla tuotetuille eteldn leikkokukille tulee lisdhintaa lentorahdista ja markkinointikuluista.
Esimerkiksi kenialaisen kukan lopullisista kuluista 50% ja ugandalaisen kukan kohdalla 62%
syntyy lentorahdista, markkinoinnista, paketoinnista ja kisittelystd. Lentojen mydhéstely, muun
kuljetuskaluston epdluotettavuus ja teiden huono kunto tuovat omat riskinsd kukkien
kaukotoimituksille. Kukat haihduttavat runsaasti vettd leikkaamisen jédlkeenkin, ja koska kukat
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haihduttavat +30°C asteisessa ilmassa 45 kertaa nopeammin kuin 0° C lampdasteessa, on erittdin
tarkedd, ettei kukkien kylmiketju missddn vaiheessa katkea. Leikkokukkien sdilyttdminen vaatii
my0s oikeat kosteusolot ja puhtaan kuljetusveden, jotta sienet ja bakteerit eivit rupea tuhoamaan
kukkaa ja sen vartta. Siksi kukkien matkustusldmpotilaa ja kosteutta tarkkaillaan kaikissa
kuljetuksen vaiheissa. (ILO 1999a, 17.)

Maailman leikkokukkamarkkinoilla myyddidn vain parhainta laatua olevia kukkia kuluttajien
laatutietoisuuden lisdénnyttyd. Kilpailu on erittdin kovaa, joten vain huippulaatuisia kukkia voi
tarjota vientiin ja heikkolaatuisempia voi myyda ldhinni vain kotimarkkinoilla. (ILO 1999a, 17.)

Silmadmaariisesti leikkokukkien laatua voi miiritelld vain 14hinnd homesienten ja tuholaisten osalta.
Muut laadulliset ominaisuudet ovat vaikeammin méaériteltdvissi. Kuitenkin kukkien oikea késittely
leikkaamisen jédlkeen vaikuttaa siithen, kuinka pitkdén ne sdilyvédt maljakossa ja ehtivitko niiden
nuput aueta. Tastd syystd viljelijoiden on tirkedd sdilyttdd hyvd maine kukkien ostajien silmissa.

Monet ostajat pysyvitkin hyviksi havaitsemansa toimittajan asiakkaina vuodesta toiseen. (ILO
1999a, 18.)

2.5. Kukkien myyntikanavat

Leikkokukkien myyntikanavat vaihtelevat eri maissa, mutta pédasiassa kukkia myyddin joko
kukkakaupoissa, puutarhakeskuksissa, tori- ja katukaupassa tai péivittdistavarakaupoissa. Maailman
keskeisimmissd kukkienkuluttajamaissa yhteisend ilmiond on viime vuosina kuitenkin ollut
markettimyynnin jatkuva lisddntyminen. Joissain maissa kasvu on tuskin huomattavaa, kun taas
toisissa supermarketit hallitsevat jo kukkamarkkinoita. (ILO 1999a, 25.)

Kukkien markettikauppa kehittyy nopeimmin Sveitsissd, Isossa-Britanniassa ja Tanskassa.
Sveitsissd jo yli puolet kukista myydéddn péivittdistavarakauppojen kautta ja Tanskassakin yli 40
prosenttia. (P&K 2001/50, 5.) Ruokakauppojen arvioidaan keskittyvin péddasiassa arkikukkien
myyntiin, kun taas kukkakaupat pyrkivét pitiméan hallussaan juhlakukkien kaupan. (P&K 2003/48,
4.)

Supermarkettien kukkatarjonta on parantunut, ja erdissd maissa ne ovat luoneet selkeédsti oman
linjansa. Esimerkiksi Sveitsissd kaksi suurta vihittdismyyntiketjua Migros ja Coop myyvat
ainoastaan ~ MPS-A  —sertifioituyja  kukkia, joiden  kasvattamisessa on  huomioitu
ympéristokysymykset. Iso-Britannian Tesco puolestaan takaa myymilleen kukille viikosta kahteen
ulottuvan maljakkokestdvyyden. (ILO 1999a, 25.)

Vihittdiskauppaketjut ostavat kukkansa yleensd suoraan tuottajilta. Ne tekevét tunnettujen
viljelijoiden kanssa pitkdaikaisia sopimuksia. Kun tuotteen matka viljelijaltd kuluttajalle on
mahdollisimman suora, kaupat voivat varmistua tuotteiden tuoreudesta ja niistd olosuhteista, joissa
kukat on tuotettu. Varsinkin afrikkalaiset tuottajat kykenevét tarjoamaan suuret madrét
leikkokukkia, ja he ovat my0s halukkaita myymidn suoraan kauppaketjuille ennalta sovittuun
pysyvain hintaan. (ILO 1999a, 25-26.)
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3. KUKKAMARKKINOIDEN RAKENNE EUROOPASSA

Suurin osa Eurooppaan mantereen ulkopuolelta tulevista leikkokukista on kotoisin Keniasta. Israel
on menettdnyt aiemman johtopaikkansa, ja se on nyt toiseksi suurin Euroopan alueelle leikkokukkia
tuova maa. Kolumbia on pitdnyt asemansa kolmanneksi merkittdvimpana tuottajana. Ecuadorin ja
Zimbabwen vienti Eurooppaan on kasvanut voimakkaasti 1990-luvun alusta saakka, ja ne olivat
vuonna 2002 neljanneksi ja viidenneksi suurimmat tuontimaat. (ILO 1999a, 8; AIPH 2003, 49.)

Valtaosa (yli puolet) Euroopan ulkopuolelta perdsin olevista tuoreista leikkokukista tuodaan
Hollantiin. Iso-Britannia on Euroopan toiseksi suurin Euroopan ulkopuolella tuotettujen kukkien
ostaja ja Saksa kolmanneksi suurin. (AIPH 2003, 51.)

Saksa on johtava leikkokukkien markkina-alue. Vuosittain saksalaiset ostavat leikkokukkia 3,2
miljardin euron arvosta. Ndistd kukista 80% tuodaan muualta, vain viidennes viljelldén Saksassa.
Hollannin kautta toimitetaan 80% Saksaan tuoduista kukista, mutta kukkia tuodaan suoraan maahan
merkittdvisti my0s [taliasta, Kolumbiasta, Keniasta ja Israelista. (P&K 2004/6, 6.)

Kukista maksettava arvonlisdprosentti vaihtelee Euroopan Unionin sisdlld suuresti. Pohjoismaissa
kukista maksetaan 22-25%:n arvonlisdveroa, kun taas Keski-Euroopassa yleisesti 5-7 prosenttia.
Kukkamarkkinoiden huolenaiheena onkin viime vuosina ollut Saksan suunnitelma nostaa kukkien
arvonlisdveroa 16:een prosenttiin. Mikili suunnitelma toteutuu, pelkona on kulutuksen huomattava
laskeminen Euroopan suurimmalla markkina-alueella. (P&K 2003/11, 9; AIPH 2003, 141.)

Euroopan Unionin merkittdvimmét tuoreiden leikkokukkien viejimaat ovat viennin arvolla
mitattuna suuruusjérjestyksessd Hollanti, Italia, Espanja, Belgia, Tanska ja Ranska. (AIPH 2003,
62.)

Hollanti oli vuonna 2002 Euroopan Unionin sisdisilld markkinoilla myos suurin leikkovihredn vieja
(57,3 miljoonaa euroa), sitd seurasivat Italia (32,5 miljoonaa euroa) ja Saksa (5,5 miljoonaa euroa).

Merkittavimmat EU:n markkinoille leikkovihredd tuottavat maat ovat kuitenkin USA (79,3
miljoonaa euroa) ja Costa Rica (68,9 miljoonaa euroa). (AIPH 2003, 85.)

Kukkien kulutus henked kohden vaihtelee suuresti maasta toiseen. AIPH:n tekemén laskelman
mukaan sveitsildiset kuluttavat henked kohden eniten rahaa leikkokukkien ostoon Euroopassa (82
euroa vuodessa). Seuraavaksi innokkaimpia kukkien ostajia ovat norjalaiset (58 euroa),
itdvaltalaiset (45 euroa) ja belgialaiset (41 euroa). Suomalaiset, tanskalaiset ja saksalaiset kuluttavat
keskimadrin noin 38 euroa vuodessa leikkokukkiin. (AIPH 2003, 140.)

Eurooppalaiset kuluttajat, erityisesti saksalaiset ja sveitsildiset, ovat tulleet selvdsti aiempaa
vaativammiksi kukkien ostajiksi. Tdmd ndkyy ILO:n selvityksen (1999,14) mukaan kahdella
tavalla. Kuluttajat ovat ruvenneet kiinnittdmadn huomiota niithin olosuhteisiin, joissa leikkokukkia
viljelldén ja toisaalta he ovat kiinnostuneet kokeilemaan markkinoille tulleita uusia lajikkeita.

3.1. Alankomaiden rooli maailman johtavana leikkokukkien tuottajana ja valittajina

Hollannissa tuotettujen tuoreiden leikkokukkien viennin arvo oli vuonna 2002 yhteensd 1960,3
miljoonaa euroa. Tuosta viennin arvosta 151,6 miljoonaa suuntautui EU:n sisdisille markkinoille,
8,5 miljoonaa Venijin markkinoille ja 12 miljoonaa Yhdysvaltain markkinoille. Yksin Sveitsin
markkinat vetivit 5,8 miljoonan euron edestd hollantilaisia kukkia. (AIPH 2003, 62.)
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Hollannin tirkeimpia viljelykasveja leikkokukkatuotannossa ovat ruusu, krysanteemi, liljat, gerbera,
freesia ja orkidea (Outa 2000, 8). Vuonna 2002 Hollannissa viljeltiin tulppaania yli 10 000
hehtaarin alueella (AIPH 2003, 29) ja ruusua 900 kasvihuonehehtaarilla (P&K 2003/48, 5).

Hollanti on myds maailman suurin kukkasipuleiden kasvattaja. Vuosittain hollantilaiset kasvattavat
noin 9 miljardia kukkasipulia, joista 7 miljardia ldhtee vientiin. Eniten kasvatetaan tulppaanin, sitten
liljojen, gladiolin ja narsissin sipuleita. Sipulien osuus maan koko maataloustuotannosta on 3.5%.
(Bulb 2004)

Hollantilaisen kukkaviljelyn kasvu kddntyi ensi kertaa historiansa aikana laskuun vuonna 2002.
Muutos oli pieni, mutta kertoo alan vaikeuksista. (P&K 2003/48, 5.) Hollannissa kasvihuoneviljelyn
kokonaisala ei juuri kykene kasvamaan, maan pohjavedet ovat saastuneet viljelyssd kiytetyistd
kemikaaleista ja pienet viljelmét eivit endd parjad tiukentuneessa kansainvélisessd hintakilpailussa,
vaan joutuvat lopettamaan. Toisaalta l&hes jokaista tuotetta vaivaa jatkuva ylituotanto. My0s
tyovoiman saatavuus on osoittautunut ongelmaksi. (Aroharju 2003, 36-69; P&K 2001/50, 4;
Pajunen, haastattelu, 2004)

Hollannin asema maailman merkittdvimpéni leikkokukkien kasvattajana, jalostajana ja kauppiaana
perustuu moneen toisiaan tukevaan tekijdén. Hollantilaiset viljelijét ovat erittdin innovatiivisia ja
tehokkaita. Selvitdkseen kilpailussa he ovat useimmiten erikoistuneet vain tietyn lajin viljelyyn.
Kukkateollisuuden kehitystd tukee vahva tutkimus- ja palvelutoiminta, joka saa runsasta julkista
rahoitusta. Hyvien lento- ja tielitkenneyhteyksien takia kukkien maahantuonti ja vilittiminen
edelleen on tehokasta. 60% maailman kukkakaupasta kulkee hollantilaisten huutokauppojen lapi,
joten kukkien maailmanmarkkinahinnat maééritellddn kaytdnndssd Alankomaissa. Hollantilaiset
ovat my0s kehittdneet huutokauppojen logistiikan ja varastoinnin huippuunsa.

Monessa mielessd alankomaalaiset viljelijat, huutokaupat ja kukkien vilittdjdt ovat toisistaan
riippuvaisia. Tamd ei kuitenkaan tarkoita, etteikd heilld olisi myds vastakkaisia intressejé.
Hollantilaisviljelijoiden velvollisuutena on huutokauppojen jidsenind myydd koko tuotantonsa
huutokauppojen kautta. Huutokauppojen tehtdvdnd on vastavuoroisesti myydd 100% viljelijoiden
tuotannosta. Yksipuolisen lajivalikoimansa takia viljelijat ovat hyvin riippuvaisia huutokaupoista,
silld lukuisien muiden tuottajien viljellessd miljoonittain samaa kukkalajia, heistd tulee hyvin
haavoittuvia markkinoilla. Huutokauppajirjestelmén sanotaankin estavén viljelijoitd kilpailemasta
toisiaan hengiltd ja edesauttavan tuottajien vélistd tiedonjakoa ja yhteisty6td parhaan viljelyteknisen
osaamisen saavuttamiseksi. Huutokauppajérjestelmén heikkona puolena pidetdén suoran kontaktin
puutumista viljelijéiden ja ostajien vélilla, jolloin kuluttajatottumusten ja markkinointitilanteiden
vaihtelut eivit helposti vility tuottajille. (ILO 1999a, 121.)

Maahantuonnin osuus huutokaupoissa myydyistd leikkokukista on jatkuvasti kasvanut. Vuonna
1994 hollantilaiset viljelijit huolestuivat markkina-asemansa menettimisestd niin paljon, etti
huutokaupat pédttivét ryhtyd rajoittamaan ulkomaisten kukkien vilitystd. Kahden vuoden kuluttua
tdimd rajoitus kuitenkin purettiin, silld se osoittautui ennemminkin haitalliseksi, eikd ratkaissut
hollantilaisviljelijoiden ongelmia. Joka viides hollantilaishuutokaupan ldpdisevd kukka on nykyédin
kotoisin EU:n ulkopuoleisista maista. Huutokauppojen tulevaisuus ulkomaisen kukan myyjind
ndyttddkin tdlld hetkelld valoisalta. Monet tukkuliikkeet asioivat mieluiten suurten
hollantilaishuutokauppojen kanssa, koska niiden asiantuntemus ja maahantuotujen tuotteiden
késittely on laadukasta ja tehokasta. Huutokauppojen palvelujen hyddyntdminen tulee usein
tukkuliikkeille paitsi helpommaksi my6s edullisemmaksi kuin oman maahantuontijirjestelmén
kehittiminen. Huutokauppojen vahvaa asemaa horjuttaa kuitenkin péivittdistavaraketjujen kasvava
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osuus markkinoista. Niiden on kannattavaa ostaa suuria mairid kukkaa suoraan tuottajalta ennalta
sovittuun hintaan. (ILO 1999a, 21; P&K 2002/46, 14.)

Kukkaviljely tyollistdd Hollannissa tuotannossa, tukkuportaassa ja vahittdiskaupassa yhteensa yli 80
000 henkiloa. Alalle ei kuitenkaan hakeudu endé opiskelemaan yhté paljon nuoria kuin ennen, joten
viljelmille ja tukkuihin on vaikeuksia saada riittdvisti tydvoimaa. (P&K 2001/50, 5.) Hollannin
puutarha-ala onkin hyvin riippuvainen ulkomaisesta tyovoimasta. Heiddn tydluvistaan ja
palkkauksestaan on keskusteltu paljon. (Lehtiméki 1993, 35.) Hollantilaisten viranomaisten mukaan
ulkomaisen tydvoiman palkkaus vastaa yleisid alan suosituksia. Hollannissa kasvihuonetyontekijan
tuntipalkka on huomattavasti suurempi kuin Suomessa (Outa 2000, 34), mutta tyontekijoiden
tyotahti on kova ja tyoskentelyolosuhteet vaativat.

3.2. Hollantilaisten kukkahuutokauppojen toiminta

Hollannissa toimii neljd osuuskuntamuotoista kukkahuutokauppaa: FloraHolland, Bloemenveiling
Aalsmeer, Bloemenveiling Oost Nederland ja Bloemenveiling Vleuten. Myynnin arvolla mitattuna
suurin huutokaupoista on Flora Holland. Suomalaisen kukkakaupan kannalta merkittidvin toimija on
kuitenkin Aalsmeerin huutokauppa, joka on pinta-alalla mitattuna maailman laajin kukkien
markkinapaikka (se vastaa 760 000 neliometrin koollaan pariasataa jalkapallokenttiz)’.

Huutokauppa Myynnin arvo (euro) yhteensd 2002 | Leikkokukat 2002 (euro)
FloraHolland 1917913 1334254
Bloemenveiling Aalsmeer 1 583 495 1020919
Bloemenveiling Oost Nederland 57 425 21909
Bloemenveiling Vleuten 22 906 16 858

Néama neljd kukkahuutokauppaa kuuluvat hollantilaisten kukkahuutokauppojen katto-organisaatioon
Vereniging van Bloemenveilingeniin (VBN). Sen tehtdvédnd on edistdd huutokauppojen ja jalostajien
kaupallisia etuja. VBN ajaa jisentensd etuja niin kansallisella kuin eurooppalaisellakin poliittisella
tasolla. Samalla VBN on edustettuna yli 30 jérjestossd ja elimessd. Jarjestd myos kerdd ja vilittda
tietoa huutokauppojen ja kolmansien osapuolten tarpeisiin. VBN on mukana vaikuttamassa mm.
hygienia-kasviensuojeluasioissa, kauppapoliittisissa  neuvotteluissa, ympéristokysymyksissa,
jalostajien oikeuksien turvaamisessa, bioteknologian kehittelyssd ja sertifioinnissa. Térkedd on
my0s saavuttaa yhteinen ndkemys kukkakaupan myynti- ja markkinatilanteen kehityksesti. Niinpa
VBN toteuttaa markkinatutkimuksia, tilastoja ja suunnittelee minimihinnoittelua. (VBN 2004)

Hollantilaisten kukkahuutokauppojen menestyksen takana on erityisesti kehittynyt logistiikka.
Kukkien tuoreuden takaamiseksi tavaran kulun huutokaupasta kukkien myyntipisteeseen tulee
tapahtua mahdollisimman ripedsti. Kukkien késittelyn helpottamiseksi huutokaupoilla on
kdytossddn yhdenmukaiset, hyvin suunnitellut rullakot, laatikot ja kontit. Vuonna 2002 90%
kaikista huutokaupoista kaytetyistd kuljetuspakkauksista oli yhdenmukaisiksi suunniteltuja.
Kaikissa VBN:n sertifioimissa kukissa ja kasveissa kdytetdin omaa pakkauskoodia. Nami koodit
toimivat tdrkedni tiedonldhteend tuottajan, huutokaupan ja asiakkaiden vililla. (VBN 2004; Mero,
haastattelu, 2004.)

> Aalsmeerin huutokaupassa myydizn paivittdin 90 miljoonaa kukkaa (joista 19 miljoonaa on leikkokukkia) ja
2 miljoonaa viherkasvia yli 7000:1t4 viljelijéltd Hollannista ja muualta.
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Alun perin huutokaupat olivat paikallisia osuuskuntia, mutta nykydin suurimmilla huutokaupoilla
on jasenid ympéri Hollantia sekd myds ulkomailla. 1970-luvun lopulla tehtiin pditds, jonka mukaan
huutokaupat voivat hyviksyd myyntiin myods ulkomailta tulevia tuotteita. Talld hetkelld
maahantuonnin osuus kattaa noin 15% huutokauppakellolla kaupatuista tuotteista. Pédasialliset
maahantuojat ovat Kenia, Israel ja Zimbabwe. Noin 60% maiden rajat ylittavastd kukkakaupasta
késitelladn Hollannin huutokaupoissa, joten niilld on keskeinen rooli kukkien ja viherkasvien
kansainvilisessi kaupassa. (VBN 2004)

Hollannissa perinne tuottajaorganisaatioon kuulumiseen on vahva. Vuoteen 1966 asti oli lailla
sdddettyd, ettd kaikkien tuottajien tuli olla jonkin yhteisen organisaation (yleensd osuuskunnan)
jasen. Osuuskuntamuotoisella tuottajaorganisaatiolla on katsottu olevan kaksi etua: yhteisvastuu
sekd taloudellisuus. Osuuskunnan jidsenet ovat velvollisia tarjoamaan tuotteensa markkinoitaviksi
tdmin organisaation kautta, eikd jisenten sallita kdydd kauppaa kolmansien osapuolten kanssa.
Tama tarkoittaa myd0s sité, ettd osuuskunta on velvollinen markkinoimaan kaikki jésentensa tuotteet
siten, ettei niitd palauteta myyméattominé viljelijéille. Tdimén osuustoiminnallisen markkinoinnin
toimintaa ohjataan erilaisilla viljelijoille ja huutokaupoille sovelletuilla vapaaehtoisilla
toimenpiteilld, joiden toteuttaminen kdytdnnossa perustuu jasenten omaehtoiseen kuriin. (Lehtimiki
1994, 14.)

Huutokauppojen toiminta rahoitetaan omistajien eli viljelijdiden maksamilla jdsenmaksuilla,
huutokauppaprovisiolla. He myds nimittdvét huutokaupalle johdon. Huutokaupan viljelijdjasenet
ovat velvollisia myyméén kaikki tuotteensa huutokaupan kautta. Mikéli ndin ei tapahdu, viljelija
voidaan erottaa huutokaupasta, minkd jdlkeen hin on itse vastuussa tuotteidensa myynnistd ja
markkinoinnista. (Lehtimaki 1993, 26-27.)

Hollannissa tuottajien yhteiset organisaatiot ovat kooltaan niin suuria, ettd niilld on ldhes aina
ulkopuolinen yritysjohto. Organisaation hallintoelimiin kuuluvat viljelijit ovat yleensd jdsenisté
edistyksellisimpid  ja  markkinointihenkisimpid. Tédmdn takia on  mahdollista, ettd
tuottajaorganisaatio alkaa toimia entistd itsendisempédnd kaupallisena markkinointiorganisaationa,
jolloin yksittdisen viljelijén tarpeet ja tavoitteet toiminnan suhteen saattavat olla osittain erilaiset.
(Lehtimdki 1994, 15.)

3.2.1. Huutokauppasaleissa miiritelldin kansainvélisten kukkamarkkinoiden hintataso

Huutokaupan tarkoituksena on keskittdd kysyntd ja tarjonta. Péivittdin noin 10 000 kukkien
viljelijda valittdd tuotteensa huutokauppoihin. Naéilld tuotteilla on noin 5000 ostajaa.
Huutokaupoissa tehddén yhteensd noin 100 000 kauppatapahtumaa pdivéssd. Ostajille on tarjolla
kattava 16 000 tuotteen kasvivalikoiman yhdessd paikassa. Tuottajille huutokauppa mahdollistaa
pdivittdisen kanavan tuotteiden myynnille ja tulonsaannille. Huutokauppajérjestelmé tarjoaa myds
lapindkyvat markkinat ja objektiivisen hinnoittelumekanismin. Kullekin tuotteelle mééritellaan
huutokaupassa minimihinta, joka madrittyy sen mukaan, mikd on kyseisen tuotteen kustannustaso
Hollannissa. Tdmédn minimihinnan alle tuotteita ei myyda. Jos tuotetta ei saada myytyd, se vedetddn
pois ja tuhotaan. Huutokauppojen jésenet saavat korvauksen myds eristd, joita ei myydd. Tami
takaa vakaan tarjonnan ja kysynnéin. Alun perin osuuskunnan toiminnassa hinta on ollut suurimpana
toimintaa ohjaavana tekijand. Nykyisin laadusta on kuitenkin tullut yksi tuottajaorganisaatioiden
menestyksen kulmakivistd. (VBN 2004; Lehtiméki 1993, 27).

Huutokaupassa valvotaan, ettd tuotteiden laatu tadyttdd sille asetetut laatuvaatimukset. Laatua
kontrolloidaan sekd kaupan omalla ettd valtion virallisella laadunvalvonnalla. Tuottajat lajittelevat
tuotteensa laatuvaatimusten mukaisesti ja huutokauppojen tarkastajat tarkastavat tuotteiden laadun.
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Tarkastajat ovat virallisen Quality Control Bureau'n valvonnassa. Laatuluokkien avulla
mahdollistetaan tuotteen ostaminen “sokeana” eli niin, ettei ostaja itse tarkasta ostettua erdi
kokonaan. Nykyédédn maahantuoja voi myds tarkastella myynnissd olevaa kukkaerdd reaaliajassa
internetin vilitykselld (Mero, haastattelu, 2004). (Lehtimdki 1993, 26.)

Huutokaupassa eri viljelijoiden tuottamat tuotteet, jotka ovat laadultaan ja luokittelultaan
samanlaiset, yhdistetddn yhdeksi suureksi tuote-eréksi. Jos tillainen tuote-erd myydéén pienempind
kokonaisuuksina, koko erille lasketaan keskihinta, ja viljelijd saa maksun siind suhteessa, kuinka
suuri osa erdstd on hédnen tuotteitaan. Téstd menettelytavasta on hyotyd viljelijille; pienilld
yrityksilld ei olisi yksin mahdollisuutta tarjota pienid tuote-erid kansainvélisille markkinoille ja
saada niistd huutokaupan tuottajahintaa vastaavaa hintaa. (Lehtimiki 1993, 26.)

Tarked instrumentti kaupankdynnissd on huutokauppakello, jonka ensimmaiinen tietystd kukkaerdsta
kiinnostunut ostaja pysdyttdd. Pédinvastoin kuin yleensd huutokaupoissa, kukkien huutokaupassa
hinta painuu alaspéin. Leikkokukan kappalehinta ldhtee yleisesti eurosta (tosin se saattaa tietyn erdn
kohdalla olla viidestd kymmeneenkin euroa) ja laskee siitd sentin kerrallaan alaspéin. Jos tavaraa on
tarjolla runsaasti tai se on odotettua heikkolaatuisempaa, kukkien kappalehinta laskee
huutokauppakellon kiertdessd eteenpdin ilman halukasta ostajaa. Mikali tarjolla taas on vain niukalti
tavaraa, tulee ostajan toimia ripedsti ja pysdyttdd kello ajoissa huolimatta tavaran korkeasta
hinnasta. (Piispa 2004, 30.)

Kauppaa kiydddn suurissa huutokauppasaleissa. Tarjolla olevat kukat tyonnetddn saleihin toisiinsa
kiinnitetyissd rullakoissa. Jokaisesta kukkaerdstd nostetaan yksi d&mpari ndytille. Vientiliikkeiden
ostajat istuvat huutokauppasalin lehtereilld seuraten kuulokkeet korvillaan tietoa siitd, millaista
kukkaa esittelyssd on tarjolla (mitd kukkaa, miltd viljelmiltd, mikd on kukan koko ja laatu).
Péittdessddn ostaa, he painavat nappia ja ilmoittavat mikrofoniin haluamansa méadran. Se kirjataan
tietokoneelle ja kyseinen erd kukkia leimataan vientiliikkeen koodilla. Maksu ldhtee vélittomasti
vientiliikkeeltd viljelijédlle. Vientiliikkkeet hoitavat tilatut kukat huutokaupoista edelleen
huolintaliikkeiden kuljetettaviksi. (Piispa 2004, 32.)

Kaikkia tuotteita ei myydd kellon avulla, vaan viime vuosina myds suora kauppa myyjien ja
ostajien vililld on tullut aiempaa tdrkedmmaéksi. Tosin leikkokukkien kohdalla suoralla kaupalla on
vain marginaalinen osuus. Yli 90% leikkokukista huutokaupataan yha. (VBN 2004.)

3.2.2. Huutokauppojen liikevaihto

Huutokauppojen yhteenlaskettu liikevaihto vuonna 2003 oli 0,6% korkeampi kuin edellisend
vuonna, eli yhteensd 3.6 miljardia euroa. Yhteensd Hollannin huutokaupoissa kaupattiin 12.9
miljardia kukkaa ja viherkasvia. Keskiméérdinen yksikkohinta pysyi ldhes ennallaan eli 28 sentissa.
Valtaosa kaikista hollantilaisissa huutokaupoissa myydyistd kukista ldhtee vientiin. Vuonna 2003
erityisen hyvin kasvoi vienti Saksaan, Italiaan ja Belgiaan. Samoin vienti Tanskaan ja Venéjélle veti
hyvin. Vahvan euron takia vienti Englantiin ja USA:han oli kuitenkin pettymys. (VBN 2004)

Hollannin huutokaupoissa myytyjen leikkokukkien yhteenlaskettu liikevaihto vuonna 2003 oli noin
2.3 miljardia euroa. Tama merkitsi 2.6% laskua edellisen vuoden lukuihin. Téarkein leikkokukka oli
ruusu (681,3 miljoonaa euroa) ja toiseksi tirkein krysanteemi (299,1 miljoonaa euroa). Tulppaaneita
myytiin 186 miljoonalla eurolla ja liljoja 160 miljoonalla eurolla. Leikkokukkien kappalehinta oli
keskimddrin 20 senttid. Maahantuotujen kukkien méadrd kasvoi yhdelld prosentilla, kun taas
Hollannissa tuotettujen kukkien osuus laski 1.5%. Ulkomaisten leikkokukkien osuus
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kokonaisliikevaihdosta oli 19.7%. (Vereniging van Bloemenveiligen: The Floricultural Sector in
2003 in Figures, 23-24.)

Kenia oli selkedsti suurin maahantuoja. Vuoden aikana tuonnin arvo Keniasta lisdédntyi 8 prosentilla
samalla kun tuonti Israelista viheni 10 prosentilla. Ero ndiden kahden johtavan maan vililld onkin
kasvanut vuosi vuodelta yhad suuremmaksi. Kolmanneksi merkittavin kukkien tuoja tuonnin arvolla
mitattuna vuonna 2003 oli Zimbabwe. Neljinneksi suurin maahantuoja oli Ecuador. Yhteensa
Hollannin huutokaupoissa myytyjen ulkomailta tuotujen leikkokukkien arvo vuonna 2003 oli noin
460 miljoonaa euroa. (Vereniging van Bloemenveiligen: The Floricultural Sector in 2003 in
Figures, 25.)

4. LEIKKOKUKKATUOTANTO SUOMESSA

Suomi on maailman pohjoisimpia puutarhataloutta harjoittavia maita. Koristekasvien viljelya
harjoitetaankin meilld varsin poikkeuksellisissa olosuhteissa. Suomen ilmastolle on tyypillistd pitka
ja kylmi talvi ja lyhyt kasvukausi. Kasvihuonetuotannossa se merkitsee mm. kasvihuoneen
rakenteiden, lammitysjérjestelmén sekd valotuksen sopeuttamista luonnonoloihin. Suomalaisessa
kasvihuonetuotannossa pddomakustannusten osuus onkin suuri. Myds itse tuotannon
energiakustannukset ovat Suomessa huomattavasti korkeammat kuin Keski-Euroopassa. Namé ovat
merkittdvid Suomen kilpailukykyd heikentdvia tekijoitd. (Outa 2000, 7; MMM 2003, 7.)

Suomen maantieteellinen sijainti on epdedullinen leikkokukkien viljelyn kannalta. Eteld-Suomessa
termisen kasvukauden pituus on keskimiérin 180 vrk kun se esim. Hollannissa on 225-250 vrk. Eli
kasvukausi on Suomessa noin 1,5-2kk lyhyempi kuin Hollannissa. Suomessa talvet ovat myds
kylmié; helmikuun keskilampdtila on Eteld-Suomessa —6C ja Hollannissa kylmimmén kuukauden
keskildmpotila on noin +3C. Hollannissa saadaankin kaksinkertainen sato Suomeen verrattuna.
(Outa 2000, 8.)

4.1. Leikkokukkaviljelyn historiaa Suomessa

Puutarhakasveja alettiin Suomessa viljelld ensi kertaa luostarien ja linnojen puutarhoissa 1200-
luvulta ldhtien. Hansa-kauppiaiden vilitykselld Suomeen tuli 1500-luvulla tietoa Keski-Euroopan
puutarhaviljelystd ja véahitellen puutarhoja alettiin rakentaa my0s kartanoiden yhteyteen.
Kartanonherrat olivat yleensd ruotsalaisia. Heiddn voidaankin sanoa tuoneen puutarhaviljelyn
taidon mukanaan Ruotsista Suomeen. 1600-luvulle tultaecssa myds kaupunkien virkamiehet ja
porvarit harrastivat puutarhaviljelyd. Turkuun rakennettiin 1600-luvun puolivélissi Suomen
ensimmadinen kasvihuone. (Aroharju 2003, 6; Nummi 1997, 15-17.)

1700-luvun lopulla puutarhaviljely oli edelleen keskittynyt kartanoihin, mutta viljely yleistyi myds
pappiloissa sekd kaupunkien porvareiden ja talonomistajien keskuudessa. Vuonna 1771 Turun
kauppiailla ja porvareilla oli ldhes 40 puutarhaa. Néiden puutarhojen tuotteita myytiin myds torilla.
1700-luvun lopulla ammattimaista puutarhaviljelyékin oli jo jonkin verran: Turussa ja Helsingissi
oli kauppapuutarhureita, joiden viljelmit sijaitsivat usein kaupungin vuokramailla. (Aroharju 2003,
6; Nummi 1997, 21-27.)

1800-luvulla puutarhaviljelyn kehitys oli nopeaa. Kysyntd kasvoi, ja kasvinjalostus lisési
viljelylajikkeiden maiddrdd. Puutarhaviljely pysyi kuitenkin yhd pédasiassa sédétyldisten
harrastuksena, ja taloudellisesta kannattavuudesta riippumattomat kartanopuutarhat olivatkin
tyypillisid 1800-luvun puutarhaviljelmid. Ammattipuutarhurit olivat usein ruotsalaisia.
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Kauppapuutarhat olivat keskittyneet edelleen Turun ja Helsingin ldheisyyteen. Niiden tuotannon
padpaino oli koristekasveissa. (Aroharju 2003, 7; Nummi 1997, 30-40.)

Kauppapuutarhat olivat 1900-luvun alussa etupddssé sekaviljelmii, joilla viljeltiin sekd vihanneksia
ettd koristekasveja. Viljelyn padpaino oli kuitenkin kukissa. Kaupunkeihin perustettiin uusia
kukkakauppoja, mika lisdsi koristekasvien menekkid. 1930-luvulla Suomen kasvihuonepinta-alasta
80% oli kukkaviljelyssd, mutta Toinen maailmansota toi mukanaan tuotantosuunnan muutoksen.
Puutarhaviljelyn tarkoitus oli tuottaa ennen kaikkea elintarvikkeita, eikd polttoainetta saanut
kuluttaa kukkien viljelyyn. Vuoteen 1945 mennesséd endd 20%:1la kasvihuonepinta-alasta viljeltiin
kukkia. (Aroharju 2003, 7; Nummi 1997, 89-90, 102-104.)

Sodan jilkeen Suomessa rakennettiin paljon pienid kasvihuoneviljelmid. Osa ndistd puutarhoista
siirtyi myohemmin kukkaviljelyyn, ja 1950 luvun alussa maassa olikin jo pelkkiin kukkiin
erikoistuneita viljelmid. 1960-luvulta l&htien puutarhaviljelmit ovat suurentuneet ja erikoistuneet.
Niilld  wviljellddn yleensd joko kukkia tai vihanneksia. Nykydidn yli 90 prosenttia
kasvihuonetuotannon koristekasvialasta viljellddn tidhdn tuotantoon erikoistuneissa yrityksissa
(Osterman 2003, 7). (Nummi 1997, 111; Laurila 1995, 58-63.)

Puutarhatuotteiden markkinointitapa muuttui  1900-luvun kuluessa. Vuosisadan alkupuolella
markkinointi tapahtui etupddssid puutarhalla tai torilla, joskus vientind véhittéisliikkeisiin. 1970-
luvulta ldhtien tukkuliikkeiden merkitys alkoi kasvaa. Lisddntyneen tuontitavaran vuoksi
vahittaisliikkeet tulivat riippuvaisiksi tukkuliikkeistd. Kukkakaupat ovat 1980-luvulta l&htien
saaneet kilpailijoita tavarataloista ja puutarhakeskuksista. (Laurila 1995, 125-127.)

4.2. Koristekasvituotannon ominaispiirteet Suomessa

Suuri osa suomalaisista leikkokukkaviljelmistd on pitkdén toimineita perheyrityksid. Suomen
kasvihuoneviljelylle on ominaista yritysten pieni koko. Suomessa tuotantoyksikét ovat pienid
verrattuna muualla  Euroopassa yleisiin  suuryksikoihin.  N&itd suuria, yhden alan
tuotantokeskittymid usein vaivaavien ympéristoriskien ei nihdéd olevan Suomessa ongelma. Monet
etenkin pienistd yrityksistd markkinoivat muun muassa tuotteensa léhialueelle lyhyiden matkojen
pddhdn. Maa- ja metsdtalousministerion nimittdman Puutarhatuotannon strategiatyoryhmén mukaan
Suomen puutarhatuotannon voi sanoa olevan ekologisesti ja eettisesti katsottuna vahvalla pohjalla
(MMM 2003, 6).

4.2.1. Leikkokukkien viljelyalat ja tuotannon arvo

Kaiken kaikkiaan Suomessa viljelldén leikkokukkia yhteensd 243:ssa yrityksessd’. Leikkokukkien
viljely on jakautunut melko tasaisesti eri puolille maata. Eniten leikkokukkia viljelevi
kasvihuoneyrityksid 10ytyy Uudenmaan (45), Varsinais-Suomen (43) ja Kaakkois-Suomen (26)
alueelta. Kaakkois-Suomessa yritysten pinta-ala on suurempi kuin Uudellamaalla tai Varsinais-
Suomessa. Myos Lapin ja Kainuun TE-keskusten alueella toimii muutama leikkokukkayritys.
Suomalaisista koristekasviviljelmistd perdti 85% on kooltaan alle 2 500 m2. Suurimpaan
kokoluokkaan, jossa viljelyala on yli 5000 m2, kuuluu ainoastaan 5%. (Tike 2004, 55-56.)

Avomaalla viljellddn leikkokukkia ja —vihredd yhteensd 195:ssé yrityksessd 78,6 hehtaarin alueella
(Tike 2004, 36). Naméi yritykset sijaitsevat pddasiassa Uudenmaan, Varsinais-Suomen, Kaakkois-
Suomen ja Eteld-Savon alueilla (Tike 2004, 50). Kymmenen vuotta sitten leikkokukkia ja —vihreda

® Téhin lukuun eivit sisilly kaikki sipulikukkia viljelevit yritykset, joiden lukuméiri on yhteensi 349.
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viljeltiin avomaalla huomattavasti useammassa yrityksessd kuin nykydin. Tuolloin kasveja tosin
viljeltiin keskiméérin puolta nykyistd pienemmalla pinta-alalla (Tike 2004, 90).

Avomaan kukkaviljelmit ovat yleensd pienid perheyrityksid, joiden tuotevalikoima on laaja.
Yleisimmin viljeltyjd lajeja ovat ruiskaunokit, auringonkukat, asterit, leijonankidat, kehékukat,
katkerot, maksaruohot ja revonhdnnédt. Koristeheinié ja kuivakukkia tuotetaan myds usein samoilla
puutarhoilla. (P&K 2000/33, 4-5.)

Koristekasvien viljely kasvihuoneessa

Leikkokukat ja leikkovihrei Yritysten miéri Pinta-ala
2003 kpl ha
Ruusu 126 32,4
Krysanteemi 62 1,7
Harsokukka 47 1,7
Gerbera 16 1,5
Muut leikkokukat 127 5,9
Leikkokukat yhteensi 243 43,2
Leikkovihrea 45 6,6
Sipulikukat Yritysten méidri Sipuleita
2003 kpl miljoonaa kpl
Tulppaani 241 41,1
Leikkonarsissi 223 2,7
Ruukkunarsissi 197 2,3
Liljat 96 0,9
Amaryllis 276 0,7
Muut sipulikukat 99 1,7
Sipulikukat yhteensé 349 53,4

Lahde:MMM:n tietopalvelukeskus: Puutarhayritysrekisteri 2003

Suomalaisen leikkokukkatuotannon pddtuote on ruusu. Pinta-alaltaan sitd viljelldin Suomessa
eniten: vuonna 2003 ruusua viljeltiin 126:ssa yrityksessd yhteensd 32,4 hehtaarin alalla.
Leikkoruusun osuus leikkokukkien viljelyalasta Suomessa on noin 75%. (Tike 2004, 55.)

Krysanteemia viljelldén 1,7 hehtaarin alueella (62:ssa yrityksessd), harsokukkaa 1,66 hehtaarilla
(47:ssé yrityksessd) ja gerberaa 1,54 hehtaarin alueella (16:ssa yrityksessd). Muita leikkokukkia
viljellddn 5,9 hehtaarin alueella 127:ssd eri yrityksessd. Tulppaania viljellddn vuosittain yhteensa
noin 4,1 miljoonaa kappaletta (241 yrityksessd). Liljoja taas viljellddn vuodessa yhteensd 931 000
kappaletta (96 yrityksessd) (Tike 2004, 56)’.

Niin ruukku- kuin leikkosipulikasveista Suomessa kasvatetaan eniten tulppaania. Sen kasvatuksen
miird on pysynyt suhteellisen tasaisena eli noin 40 miljoonassa sipulissa. Myds erikoisempia
sipulikasveja (esim. valkoliljaa) kasvatetaan Suomessa jonkin verran. Ritarinkukan suosio ja
viljelyméddrit ovat kasvaneet tasaisesti viimeiset seitsemén vuotta (P&K 2004/ 21, 8). Sipulikasveja
kasvattavia yrityksid oli Suomessa vuonna 2003 349.

7 Suomalaisissa puutarha-alan tilastoissa leikkokukka- ja avomaan koristekasviviljely on ilmoitettu pinta-alayksikoissi
ja muu koristekasvituotanto (esim. sipulikukat) kappalemiérind. Néaissd ryhmissd on hyvin erikokoisia kasveja,
esimerkiksi leikkokukkien kappalemaéra neliometrid kohden vaihtelee 30-200 vélilld ja kappalepaino 20-50 gramman
valilla. Keskiméddrin leikkokukkaa kasvaa 80 kappaletta neli6td kohden ja yksi kukka painaa keskimédrin 50 grammaa.
(Risku-Norja 2000, 6.)
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Suomessa viljelldédn myds jonkin verran erilaisia leikkovihreitd (esim. mahoniaa ja parsaa). (P&K
2000/33, 4-5.) Vuonna 2003 leikkovihredd viljeltiin 45 kasvihuoneyrityksessd 0,66 hehtaarin
alueella (Tike 2004, 55).

Leikkokukkien pinta-alat Suomessa

Leikkokukat, m2 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003
Ruusu 407749 419251 405800 384543 395235 368700, 347200 344700 323700
Krysanteemi 105651 70829 55971 47374 25369 21500 20000 20600 17200
Harsokukka 32158 31419 32970 27695 26382 23400 21100 18100 16600
Gerbera 8916 7031 9062 13151 9743 9300 12400 13700 15400
Inkalilja 20675 21278 20135 18644 15234 12400 6000

Tuoksuherne 7713 9492 8500 9665 7991 8100 7900

Ruiskaunokki 5444 4912 4325 4357 4166/ 4200 4100

Kuivakukat 14901 18680 16480 14642 15695 12000 11800

Preeriaeustoma 6550, 6541 6055 5438 5293 2700 4500

Neilikka 26239 6110 2875 0 0 0 0

Muut leikkokukat 45642 49188 41879 40953 38131 36200 39200 64200 58900
laji? 155 700 1090 3620 100

Leikot yht. 681638 644886 604752 567552 546859 498500, 474100, 461300 431800
Leikot yht. x ha 68,2 64,5 60,5 56,8 54,7 49,9 47 4 46,1 43,2
Leikkovihrea 9086 8929 7364 7220 6745 7100 7200 6800 6600
Leikkokukka yritykset 450 417, 384 345 326 303 289 263 243
Muut leikkokukat* 127164 116201 100249 93699 86510, 75600 73500 64200 58900
Tuotanto m?/yritys 1515 1546 1575 1645 1677 1645 1640 1754 1777
Leikkovihrea yrit. 74 67| 57| 56 48 46 56 51 45
*sis.ilnkalilja, tuoksuherne, ruiskaunokki, kuivakukat, preeriaeustoma, neilikka

Lahde: Kauppapuutarhaliitto 24.5.2004

Suomen kukkatuotannon tukkuhintainen arvo (veroton tuotantoarvo) vuonna 2003 oli noin 111
miljoonaa euroa. Tdma luku pitdd sisédlladn sekd leikkokukat, sipulikukat, ruukkukasvit ettd ulos
istutettavat ryhmékasvit. Leikkokukkien kotimaisuusaste (tukkuhintaisesta arvosta laskettuna) on
noin 65% ja sipulikukilla ( esim. tulppaani, hyasintti, narsissi) yli 90%. (Kauppapuutarhaliitto 2004)

Suomen markkinoilla myytdvistd kukista 2/3 tulee Suomesta ja 1/3 ulkomailta. Ulkomaisten
tuontikukkien tukkuhintainen arvo on keskimidrin 30-40 miljoonaa euroa vuodessa. Kun
arvonlisdvero (22%) ja jakelukulut (joista suurin osa muodostuu tyon osuudesta) lasketaan mukaan,
saadaan kukkakaupan kuluttajahinnaksi kaiken kaikkiaan Suomessa noin 400 miljoonaa euroa.
Tukkuhinnan ja kuluttajahinnan vélinen suhde vastaa yleiseurooppalaista tasoa. (Jalkanen,
haastattelu 2004)

4.2.2. EU-jasenyyden myota tapahtuneet muutokset kasvihuoneyrittajyydessi
Suomen EU-jdsenyys ja vapaa kilpailu yhteismarkkinoilla ovat vaikuttaneet koko suomalaiseen
puutarhatuotantoon. Tuottajahinnat ovat alentuneet selvisti jdsenyyttd edeltdneeseen aikaan

verrattuna, vaikka tuotantokustannukset ovat viime vuosina edelleen nousseet. (Lehtiméki 1999,1.)

Ennen EU-jdsenyyttdi Suomen puutarhatuotteita suojasi vahva rajasuoja. Se tarkoitti sitd, ettd
ulkomaisia puutarhatuotteita sai padsddntdisesti tuoda Suomeen vasta silloin, kuin vastaavaa
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kotimaista tuotetta ei endd ollut saatavilla. Tuontilisenssejd eli tuontilupia mydnnettiin
tuotekohtaisesti vasta kotimaisen tuotannon loppuessa.  Lisenssimenettelylld varmistettiin
suomalaisille tuottajille tuotteiden menekki ja korkeampi hintataso suljetuilla markkinoilla. EU:n
sisimarkkinoilla on kaikilla tuotteilla vapaa liikkuvuus maasta toiseen ilman tulleja ja
tuontimaksuja. Koska tuontituotteet ovat usein maista, joissa tuotantokustannukset ovat alemmat
kuin Suomessa, vaikuttaa markkinatilanne ensisijaisesti hintaan. (Outa 2000, 9-10.)

Puutarhaliiton hallituksen puheenjohtaja puutarhaneuvos Jarmo Suomisen mukaan (Hortonomi-lehti
2003a/4, 7) tuontisuojan poistuminen on ollut suurin puutarha-alaa kohdannut muutos. Oma
toimintakulttuuri oli muodostunut tuontisuojan turvassa, mikd synnytti tehottomuutta. Suominen ei
pidd uusia EU-maita jatkossa pahimpina kilpailijoina suomalaisille tuottajille. Paine tulee
ensisijaisesti Hollannista, mutta myods Keniasta ja Kolumbiasta. Pohjoismaissa ei Tanskaa lukuun
ottamatta ole sellaista viljelyd, josta koituisi uhkaa suomalaiselle tuotannolle.

Puutarha-alan kilpailu on EU:hun liittymisen jdlkeen kiristynyt ja tulee yha kiristymién, silld
yhteison markkinoille tulee enemmin tarjontaa mm. Unionin laajenemisen, vientitukien
poistamisen ja lisddntyvén tuonnin seurauksena. Erityisesti ty0voimakustannusten nousu ja
tuotteiden  hintatason lasku  vaikeuttavat Suomen tilannetta yhteison  markkinoilla.
Puutarhatuotannolle maksettavilla tuilla on tdrked merkitys tuottajien toimeentulolle. (MMM 2003,
4.)

4.2.3. Puutarhatuotannon tuet Suomessa

Puutarhatuotanto on osa Euroopan Unionin yhteistd maatalouspolitiikkaa (Common Agricultural
Policy CAP), johon kuuluu monia tuotannon ja markkinoinnin ohjaus- ja tukijérjestelmid. EU-
jsenend ndmd jdrjestelmédt koskevat myoOs suomalaista puutarhatuotantoa. EU-tukien lisdksi
Suomessa on kansallisista varoista maksettavia, vain suomalaista puutarhatuotantoa koskevia tukia.
(Outa 2000, 10.)

Kansalliset tuet maksetaan kokonaan kansallisista varoista, mutta niiden tukijirjestelmille ja
maksuperusteille on haettava hyvdksyntd Euroopan unionilta ennen tukijirjestelméin
tdytdntoonpanoa. Puutarhatuotannolle maksettavia kansallisia tukia ovat mm. pohjoinen
hehtaarituki, yleinen hehtaarituki, nuorten viljelijdiden tuki, kasvihuonetuotannon tuki sekd
puutarhatuotteiden varastotuki. Tuet ovat yksikkdkohtaisia eli ne maksetaan tuotantohehtaaria, -
nelidmetrid tai varastoitua tuotekuutiometria kohti. Osa kansallisista tuista on voimassa toistaiseksi,
osa taas on madrdaikaisia. (MMM 2003, 17.)

Suomi on jaettu tukijarjestelmén mukaisesti kolmeen eri tukialueeseen (A, B ja C) (Outa 2000, 10).
Neuvottelut Suomen ja EU:n komission vélilld Eteld-Suomen tuen jatkosta kéytiin 2003 aikana.
Uusi 141-tukiratkaisu® kattaa neljd vuotta, eli se ulottuu vuoteen 2007 saakka. (P&K 13/2004, 6-7.)
Vaikka suomalaiset puutarhayrittdjdt ovat oikeutettuja 141-pinta-alatukeen, on myyntituloilla
kuitenkin ratkaiseva merkitys. Keskiarvoluvuin ilmaistuna tdméd tarkoittaa, ettd noin 85%
litkevaihdosta tulee puutarhatuotteiden myynnistd ja loput tuesta (Hortonomi 2003b/4, 9).

Erikoiskukkien ja leikkovihreiden (esim. freesia, preeriacustooma, sininuppi, irlanninkello, katkero,
maksaruoho) tuotanto kérsii nykyisestd tukipolitiikasta: tukea maksetaan pinta-alojen perusteella, ja
koska erikoiskukkatuotannossa tarvitaan paljon tyotd neliokilometrid kohden, tuki jda

¥ A- ja B-tukialueilla maksettava kasvihuonetuotannon ja puutarhatuotteiden varastoinnin tuki (MMM2003, 17).
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perheyrityksessd pieneksi. Lisdksi leikkokukkien viljely erilaisten katteiden alla ja avomaalla on
kokonaan tuen ulkopuolella. (P&K 2000/32, 4.)

4.2.4. Leikkokukkaviljelyn kannattavuus

Leikkokukkayritysten méédrd Suomessa on véhentynyt vuosien 1995-2003 vilisend aikana 46
prosenttia (P&K 2004/17, 5). EU-jdsenyyden avattua tuonnin ulkomaisille leikkokukille, kavi
esimerkiksi neilikanviljely Suomessa kannattamattomaksi. Neilikka oli vield 1994 maan neljanneksi
tarkein leikkokukka, mutta sen kaupallinen viljely Suomessa on nykyéén lopetettu 1&hes kokonaan.
Entinen neilikka-ala on edelleen viljelykdytdssé, joskin toisilla kasveilla. Yleisimmin on siirrytty
leikkoruusun sekd tomaatin kasvatukseen tai kasvihuonemansikan ja leikkogerberan viljelyyn (P&K
1997/2, 15).

My®6s krysanteemin viljely on hiipunut (vield 1991 se oli maan toiseksi tdrkein kukka). Kotimaisen
krysanteemin viljelijat ovat keskittyneet ldhes yksinomaan syystuotantoon. Viljelijéiden kayttdmat
pistokkaat saapuvat muun muassa Keniasta. (P&K 2001/47, 8.)

Leikkogerbera on ainoa leikkokukka, jonka tuotantoala on kokonaisuudessaan hieman kasvanut.
Vuonna 2003 leikkogerberan viljelyala kasvoi 1700 neli6lld. Gerberan tuotanto on kuitenkin
tyOvaltaista, joten sen viljelyd on vaikea endd tehostaa. Myos kasvinsuojelu gerberalla on vaativaa.
(P&K 2004/21, 8.)

Kauppapuutarhaliiton suhdannekyselyyn talvella 2003-2004 vastanneista kukkaviljelijoistd 90
prosenttia ei pidd tuotantosuunnan muutosta todenndkdisend. Mahdolliset muutokset olisivat
lahinnd pienid siirtymid sekaviljelmilld. Tulppaanin ja hyasintin hy6tdjen arvioidaan kasvavan ja
leikkoruusun tuotannon supistuvan selvésti. (P&K 2004/17, 5.)

Joka vuosi Suomessa lopettaa toimintansa noin kymmenkunta kasvihuoneyritystd (P&K 2003/27-
28, 4). Péddsyynd lopettamiseen on useimmiten ikddntyminen tai jatkajan puute. Seuraavaksi
merkittdvimmat syyt ovat Kauppapuutarhaliiton vuoden 2003 yrityskyselyn mukaan
kannattamattomuus, tuontikilpailu ja tonttimaan realisointi. Kasvihuoneyrittijien keski-ikd oli
vuoden 2003 kyselyssd 47,8 vuotta. Keski-ikd on noussut vajaassa neljdssd vuodessa ldhes kaksi
vuotta. (P&K 2004/17, 5.)

4.2.5. Kasvihuoneyritysten méiiri vihenee mutta yrityskohtaiset tuotantoméirit kasvavat

Samalla kun suomalaisten kasvihuoneyritysten méérd on viahentynyt, kasvihuoneviljelmien koko ja
yrityskohtainen tuotantoméérd ovat kuitenkin kasvaneet. Esimerkiksi tdrkeimmin leikkokukan
ruusun tuotantoala on pienentynyt tasaisesti jonkin verran. Tdstd huolimatta markkinoille tulevat
ruusumadrit ovat lisddntyneet vuosi vuodelta. Satotasojen yleinen nousu johtuu uudesta, aiempaa
paremmasta viljelytekniikasta, lajikkeiston uusimisesta ja valotuksen lisddntyneestd kiytostd. (P&K
2003/ 27-28, 4.)

Leikkokukkien valottamisesta on tullut suomalaisen talvituotannon elinehto; sen avulla viljely on
voitu muuttaa ympdrivuotiseksi. Viljelija pystyy samalla tyollistimddn myds henkilostonsa
ympérivuotisesti ja vilttdimadn néin talvikauden lomautukset. Samalla kun tekovalosta on tullut yksi
merkittdvimmistd kasvutekijoistd, se on myds yksi kukkaviljelyn suurimmista kustannuseristé.
Esimerkiksi ympérivuotisen leikkoruusuviljelmén kokonaiskustannuksista valotuksen osuus voi olla
kolmannes. (Kaukovirta et al. 1997, 5.) Valojen kiyttdjind suomalaiset ovat jo kokeneita; yli puolet
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leikkokukkien tuotannosta on valotettua. Puutarhayritysrekisterin mukaan ruusualasta oli vuonna
2002 valotettua 51% (P&K 2004/21, 8).

Suomalaisilla kukkaviljelmillid vuosien 1995-2003 aikana tapahtuneet muutokset

Kasvihuoneyritysten méiri | Muutos 1995-> 2003
2003
kpl kpl %
Leikkokukat 243 -207 -46
Sipulikukat 349 -168 -32

Yritysten keskimiéridinen | Muutos 1995-> 2003

tuotanto 2003
kpl kpl %
Leikkokukat 329 000 +84 000 +34%
Sipulikukat 152 000 +40 000 +36%

Suomalaisten kukka-alan yritysten lukumééra on vihentynyt vuodesta 1995, mutta jéljellejaéneiden yritysten
keksikoko on kasvanut. Samalla yritysten tuotantoméérit ovat kasvaneet keskimééarin yli 30%.

Lahde: Puutarha & Kauppa 2004/17, 5

Kauppapuutarhaliiton mukaan suomalaisen tuottajan kannalta ratkaisevaa on, miten yrittdmisen
puitteet kehittyvit suhteessa kilpailijamaihin. Tuotannon kilpailukykyyn vaikuttavat muun muassa
verotuksesta ja torjunta-aineista tehdyt pddtokset. (P&K 2004/13, 7) Suomalaisille
kasvihuoneyrityksille lisdhaittansa tuo useita maita korkeampi energian verotus, minkd néhdddn
aitheuttavan suomalaisille yrityksille viiden kuuden prosentin lisdkulut verrattuna esimerkiksi
tanskalaisiin tai hollantilaisiin yrityksiin. Suomessa kasvihuoneyritykset maksavat valtiolle erilaisia
energiaveroja keskimiirin noin 4000 euroa yritystd kohden. (P&K 2004/ 21, 2.) Suomalaisten
koristekasvien arvonlisdverotus on vuorostaan muiden EU-maiden keskitasoon verrattuna yli
kaksinkertainen (MMM 2003, 5.)

Koristekasveista maksettavat arvonlisiaprosentit eriaissa EU-maissa

Koristekasvit
Alankomaat 6%
Belgia 6%
Espanja 7%
Irlanti 13,5%
Italia 10%
Kreikka 8%
Luxemburg 6%
Portugali 12%
Ranska 5,5%
Ruotsi 25%
Saksa 7%
Suomi 22%
Tanska 25%

Lahde: komission internet-sivusto: http://europa.eu.int/eur-lex/fi/com/pdf/2003/com2003_0397i01.pdf)
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4.3. Tyollisyystilanne kukka-alalla

Puutarhasektorin alkutuotanto avomaalla ja kasvihuoneissa tydllistdd yhteensd noin 22 250
henkil6d, joihin on laskettu vakinaisesti palkattujen tyontekijoiden lisdksi pédéd- tai sivutoimiset
puutarhayrittdjiat sekd heidin yrityksissddn tyoskentelevét perheenjasenet (MMM2003, 26).Tdhdn
lukuun sisédltyvit my0Os vihannes- hedelmi- ja taimiviljelyd harjoittavat tyontekijat. Nimenomaisesti
kukkaviljelmillad tydskentelevien madraa ei selvityksen tekijan saamien tietojen mukaan ole erikseen
tilastoitu.

Puutarha-alan alkutuotannon tyontekijit jarjestdytyvdt Puu- ja erityisalojen liiton kautta ja
tyonantajat Maaseudun tyOnantajaliiton kautta. Maaseudun tyonantajaliiton toimitusjohtajan Veli-
Matti Rekolan (haastattelu 2004) mukaan tydnantajapuolella ei ole olemassa tarkkaa tilastoa siiti,
paljonko kukkaviljelmilld tydskentelee viked. Heiddn vuodelta 2001 olevan tilastonsa mukaan
puutarha-alalla tydskenteli tuolloin noin 1500 vakituista tyontekijié ja tuhansia kausity6laisia.

Puu- ja erityisalojen liittoon kuuluu 47 400 jasentd, joista enintdén 1900, eli 4,5% tyOskentelee
puutarhasektorilla (Lontagaren 2004/kesdkuu, 33). Ammattiliiton jésenid ei eritelld tarkempien
tyopaikkatietojen mukaan, mutta liitosta saadun arvion (2004) mukaan korkeintaan joitain satoja
liiton jdsenid tydskentelee leikkokukkaviljelmilla.

Kauppapuutarhaliiton tekemén tuoreen jdsenkyselyn mukaan liiton jdsenilld ei ole oman perheen
lisdksi tyOssd kuin yksittdisid ulkopuolelta palkattuja tyontekijoitd. Jasenkyselyyn vastanneilla oli
perheen ulkopuolisia tyontekijoiti yleensd muutamasta kahteenkymmeneen’. Kausityontekijoiden
kayttd leikkokukkaviljelmilld on kuitenkin yleistd; tyohuippuja tasataan usein vuokra- ja
koululaistydvoimalla. Keskikokoisessa yrityksessd oli jasenkyselyn mukaan tydssd keskiméérin
viisi vakituista perheen ulkopuolista tyontekijdd ja viisi kausityontekijééd. (P&K 2004/20, 4.)

Pia Outan ruusuntuotantoa koskevan tutkimuksen (2000, 22-23) mukaan tutkituilla ruusuviljelmilla
oli yrittdjén lisdksi vakituisia tyontekijoitd tai perheenjdsenid tdissd keskimiérin neljd henkil6a.
Lisdksi monella oli kausityontekijoitd. Kaikkien tyontekijéiden yhteenlaskettuja tydtunteja kertyi
noin 11 800 yritystd kohden. Keskimédrin 41% tydtunneista oli omien perheenjdsenten ja 49%
vakituisen henkilokunnan suorittamia.

Puutarha-alan tyopaikoilla vaadittava koulutustaso vaihtelee huomattavasti tyotehtdvien mukaan.
Tuotannon suunnitteluun liittyvissé tehtivissé ja erikoisosaamista vaativissa toissd on tyontekijoilla
oltava puutarha-alan koulutus tai riittdvad tyokokemus, mutta merkittivin osan perustydstd kuten
sadonkorjuusta tai hoitotdistd tekevdt alan koulutusta vailla olevat tyOntekijat. Osasyyna
kouluttamattoman tydvéden ja kausitydvoiman suureen osuuteen tyOvoimasta on puutarha-alan
heikohko palkkataso, joka védhentdd alan kiinnostavuutta. Vaikka ansiotaso on alhainen, on
ansiotason kehitys sinénséd seurannut muiden alojen kehitystd. (MMM 2003, 27.)

Suomalaisten kukkaviljelmien kasvihuonetyontekijoistd valtaosa (jopa 80%) on naisia. Esimerkiksi
Hollannissa miehet tekevét niitd toitd, joita Suomessa tekevit naiset. Koska kotimainen kukka-ala
on kovissa kustannuspaineissa, on yrityksilli myos paineita hakea edullista tydvoimaa.
Leikkokukkayrityksilld onkin toisinaan vaikeuksia saada houkuteltua tyOntekijoitd, silld
kasvihuonety® on raskasta ja huonosti palkattua.

® Suuret suomalaiset kauppapuutarhat tydllistivit paitsi tuotannon puolella myds maahantuonnin parissa runsaasti
ihmisid. Esimerkiksi Turun liepeilld sijaitsevan Huiskulan Puutarha Oy:n viljelmilld tydskentelee ympéri vuoden
yhteensd noin 70 henked ja kaupan palveluksessa vastaavasti 70 henked. Kun kausiapu lasketaan mukaan, tydskentelee
yrityksessd yhteensd noin 170 henked. Henkilostoméard jakautuu tasan tukun ja tuotannon kesken. (Pajunen 2004.)
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Puutarhasektorin tyoehtosopimus on hyvin joustava. Noin puolella Kauppapuutarhaliiton
jasenkyselyyn vastanneista yrityksistd oli kiinted tyOaika ja kolmannes kaytti keskimiiraista
viikkotyOaikaa. Télloin paivittdinen ja viikoittainen tydaika vaihtelee eri ajanjaksoina. Ty0dajan
enimmadispituus oli useimmiten 48 tuntia viikossa ja 10 tuntia pdivdssd (paikallisesti tyontekijan
kanssa sovittavissa 11 tuntia pédivdssid ja 55 tuntia viikossa). Pitkét tyOpdivét tasoitetaan sekéd
lyhyilld tyopaivilld ettd kokonaisilla vapaapdivilld. Kauppapuutarhaliiton mukaan tyOnantajan
kannalta myOnteistd on se, ettd tyOtd voidaan teettdd enemmén tarpeen mukaan. Joustojen avulla on
laajennettu aukioloaikoja ja parannettu asiakkaiden palvelua. TyOnantajat arvioivat tyontekijoiden
suhtautumisen tydaikajoustoihin myonteiseksi tai neutraaliksi. (P&K 2004/20, 4.)

4.4. Suomalaisen kukkatuotannon tulevaisuudennikymiit

Kotimaisen kukkaviljelyn ongelmana on erityisesti kapeat kotimarkkinat. Yrityksissd on viljeltdva
useita eri lajikkeita pienemméissd mittakaavassa monipuolisen tarjonnan aikaansaamiseksi.
Suomalaisviljelijit eivit tdstd syystd pysty erikoistumaan kuten esimerkiksi Hollannissa, jossa
viljelijd saattaa kasvattaa vain 2-3 lajiketta samaa kasvilajia. Suomalaisyrittdjat viljelevét
kymmentékin eri kukkalajia ja siitd 30-50:4 eri lajiketta. Huiskulan Puutarha Oy:n toimitusjohtaja
Antti Pajunen (haastattelu 2004) puhuukin “sdhldyskertoimesta”, kun joudutaan viljeleméddn montaa
eri lajiketta yhtdaikaisesti. Suomalainen viljelijd jaa auttamatta pitkédlle erikoistuneen yrityksen
jalkoihin, silld tuotantoa on vaikea rationalisoida ja kéyttdd teknologiaa maksimaalisesti hyviksi.
Talloin suomalaistuotanto pysyy erikoistuneeseen viljelyyn verrattuna hyvin tydvoimavaltaisena,
jolloin tyovoimakustannukset siirtyvét suoraan myytavén kukan hintaan.

Antti Pajunen nikee suomalaisen leikkokukkatuotannon tulevaisuuden siten, ettd viljely tulee
vihenemddn. Hén uskoo joidenkin viljelijdiden jatkavan itsensd tydllistden, mutta pienilld tiloilla
investoinnit ajan mittaan pysdhtyvét ja eldkoitymisen mydtd tuotanto loppuu. Joukko pienid
viljelmié kuitenkin sdilyy. Ne ovat perheviljelmié, joissa tuotanto kiskotaan omasta selkdnahasta.
Kyse on télloin ldhinnd tietystd eldméntavasta. Na&mé pienet yritykset myyvét tuotantonsa
paikallisesti. Toisaalta tuotantoon jd4 my0s muutama suuri yritys, joilla on investointikykyé ja
kehittynytté kalustoa.

Jotta suomalainen puutarhatuotanto selvidisi tiukentuvassa Kkilpailussa, tulee puutarha-alan
asiantuntijoiden mukaan huolehtia siitd, ettd tuotannon kaikki osatekijat: rahoitus, tutkimus,
koulutus, neuvonta, tarvikekauppa ja kauppapuutarhat toimivat. Korkean ammattitaidon
puutarhoilla nihddén olevan menestymisen mahdollisuus. Osaamisen tulee kattaa seki viljely ettad
markkinointi. On paitsi seurattava markkinoita, niin my0s kyettdvd vastaamaan niihin. (Hortonomi
2003a/4, 7-8.)

Suomalainen kukkatuotanto on siirtynyt tuotteisiin, joissa kotimaisen tuotannon kilpailukyky on
riittdvd. Kotimaisen kukan kilpailuvalttina pidetddn kukan laatua ja tuoreutta. Aroharjun (2003)
mukaan kotimaisuuden korostaminen omana erillisarvonaan ei ole koristekasvien viljelyssd ollut
yhtd vahvasti esilld kuin vihannesviljelyssd, jossa kotimaisen tuotteen paremmuutta on perusteltu
puhtauden ja turvallisuuden mielikuvilla. Vaikka suomalaiset tuottajat haluavatkin korostaa
kotimaisen kukan tuoreutta kaukaa Afrikasta tai Latinalaisesta Amerikasta tulleeseen kukkaan
verrattuna, eivit selvitystd varten haastatellut kukka- tai tukkukauppiaat nihneet mitdin laatueroa
Suomessa kasvatetun ja pitkdltd matkustaneen leikkokukan wvélilld. Heiddn mukaansa niin
kotimaisen kuin ulkomaisenkin kukan kohdalla laatu vaihtelee, eikéd se ole sinéllddn riippuvainen
kasvatusmaasta tai pitkéstd kuljetusmatkasta. Tétd havaintoa tukee myds Heidi Lindellin (2001)
Helsingin yliopistossa tekemi tutkimus, jossa vertailtiin tuoreen suomalaisen ruusun, Ecuadorista
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tuodun ruusun seki samoissa olosuhteissa simuloidusti matkustaneen kotimaisen ruusun kestiavyytta
keskenddn. Lindellin ~ mukaan ecuadorilaisruusun ~ ja  tuoreen suomalaisruusun
maljakkokestdvyydessd ei havaittu mitdén eroa. Sen sijaan kotimainen ruusu, jolle oli luotu
identtiset matkustusolosuhteet Latinalaisesta Amerikasta tulleen ruusun kanssa, ei kestdnyt
maljakossa yhtd pitkdén kuin vertailussa olleet lajiketoverinsa.

Suomalaisilta viljelijoiltd ostetaan erityisesti sellaiset kukat, jotka Kkérsisivdt pitkdstd
kuljetusmatkasta liiaksi. Téllaisia ovat esimerkiksi tulppaanit ja erilaiset kesdkukat (ruiskukka,
hajuherne). Ne ovat hinta-laatusuhteeltaan selvisti kilpailukykyisia.

4.5. Leikkokukkien ja —vihreiden tuonti Suomeen

Suurin osa Suomessa myydyistd leikkokukista on kasvatettu kotimaassa. Vaikka kukkien tuonti
ulkomailta on lisddntynyt EU-jdsenyyden myotd huomattavasti, leikkokukkien kotimaisuusaste
(laskettu tukkuhintaisesta arvosta) on yhd 65% ja sipulikukkien yli 90% (Kauppapuutarhaliitto
2004). Kukkia tuodaan maahan ympéri vuoden, mutta erityisesti sesonkiaikaan kotimainen tarjonta
ei riitd kattaman koko kysyntdd ja tarjolla on runsaasti ulkomaista kukkaa. Ruusuissa Suomessa
ollaan yleensd omavaraisia kesdisin, jolloin kukat eivét vaadi lisdvalaistusta, mutta muuten on
halvempaa ostaa ruusuja ulkomailta. Ulkomaisille ruusuille on kysyntdi ja niihin on totuttu. Ostajat
ovat mieltyneet esimerkiksi suurikukkaiseen ulkomaiseen ruusuun, jota ei suomalaisilta
ruusutarhoilta ole saatavissa'’. Suomalaiset ruusunviljelijit eivit myoskdén pysty tarjoamaan
tarpeeksi laajaa valikoimaa erikoisempia ruusuja kuten murrettuja sivyjd. Aiemmin kotimaisella
ruusulla oli puolellaan kestdvyysarvo, mutta nykydén ulkomainen kestéd yhti hyvin.

Tullihallituksen tilastotietojen mukaan Suomeen tuotiin vuonna 2003 leikkokukkia yhteensd 14,1
miljoonan euron arvosta, leikkovihreda 3,1 miljoonan euron arvosta ja sidontaan kaytettavid jakalia,
sammalia ja havupuiden oksia yhteensd 0,6 miljoonan euron arvosta. Kaiken kaikkiaan
kukkasidonnassa kéytettidvid koristekasveja maahan tuotiin siis noin 17,8 miljoonan euron arvosta.
(Tullihallitus 2004.)

Leikkokukkien tuonti Suomeen on tullitonta, ja siksi tullin tietopalvelusta muistutettiin, ettd
Suomeen saatetaan tuoda jonkin verran kukkaa ilman, ettd siitd vilittyy tietoa tullihallitukselle.
Helsingissd toimivien maahantuontitukkujen mukaan heiltd ilmoitetaan tulliin tuodut kiloméaarit,
mutta joitain erikoiskukkia saattaa tulla niin pienid maiirid, ettei niitd tule ilmoitettua. Tullin
tilastoihin merkitdin kukkien alkuperdmaa, mutta heiddn tilastoistaan ei valttimattd ndy, ovatko
Hollannista tulevat kukat tosiasiassa perdisin kolmansista maista (haastattelu 27.5.2004).

Tuonnin arvolla ja my06s painolla mitattuna maahan tuotiin leikkokukista eniten ruusuja: yhteensa
2,9 miljoonan euron ja noin 315 000 kilon edestid. Eniten ruusuja tuotiin Hollannista (2,7
miljoonalla eurolla), toiseksi eniten Ecuadorista (106 300 eurolla) ja kolmanneksi eniten Ruotsista
(15 500 eurolla). Maahan tuotiin ruusuja myds mm. Kolumbiasta ja Israelista. Tullin tilastoissa ei
kuitenkaan ndy lainkaan se, ettd maahan tuodaan esimerkiksi paljon pikkukukkaisia (nippu)ruusuja
Keniasta.

Seuraavaksi tirkein tuontikukka tuonnin arvolla mitattuna vuonna 2003 oli krysanteemi. Sité tuotiin
yhteensd noin 1,5 miljoonan euron arvosta. Pddosa kukista saapui Hollannista, vain joitain satoja
kiloja tuotiin lisdksi Ecuadorista, Belgiasta, Ruotsista, Saudi-Arabiasta ja Italiasta.

1% Isokukkaisen ruusun viljely ei suomalaisten kukkaviljelijoiden mukaan ole kannattavaa edes kesilld, silld
suurikukkaisen ruusun kappalemaira viljelyneliotd kohden on huomattavasti pienempi kuin keskikokoisella ruusulla.
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Kolmanneksi eniten Suomeen tuotiin neilikoita. Niitd tuotiin eniten Hollannista (noin 600 000
eurolla). Ldhes yhtd paljon neilikoita tuotiin Kolumbiasta (576 000 eurolla). Kolmanneksi
merkittdvin tuontimaa oli Marokko (23 200 euroa). Euroopan ulkopuolisista maista neilikoita
tuotiin my0s Ecuadorista, Namibiasta ja Israelista.

Tuoreita leikko-orkideoja Suomeen tuotiin noin 0,5 miljoonana euron arvosta. Ldhes kaikki
orkideat tulivat maahan Hollannista (tuonnin arvo noin 474 000 euroa), toiseksi eniten kukkia tuli
Thaimaasta 65 700 euroa) ja kolmanneksi eniten Tanskasta (2 400 euroa).

Loput tuoreet leikkokukat (esimerkiksi leijonankita, ritarinkannus, leikoia, inkivédri, kultapiisku)
tilastoidaan tullissa kahteen kaatoluokkaan. Niiden yhteenlaskettu tuonnin arvo on huomattava: yli
7,8 miljoonaa euroa. Niihinkin ryhmiin kuuluvien lajikkeiden yleisin alkuperdmaa on Hollanti,
mutta joukkoon kuuluu myds Latinalaisen Amerikan ja Afrikan maita kuten Ecuador, Nicaragua,
Panama, Kolumbia, Eteld-Afrikka ja Zimbabwe.

Leikkovihredd Suomeen tuodaan lukuisista eri maista. Leikkovihred luokitellaan tuoreisiin,
varjattyihin ja kuivattuihin. Euroopan maista leikkovihredd tulee eniten Alankomaista, Italiasta,
Saksasta, Ruotsista ja Virosta. USA ja Kanadasta tuodaan myds merkittdvid méarid vihredd. Aasian
maista leikkovihreiti tuodaan lukuisista paikoista: Kiinasta, Indonesiasta, Singaporesta, Thaimaasta,
Filippiineiltd, Intiasta, Sri Lankasta ja Vietnamista. Afrikasta leikkovihreda tuodaan tilaston mukaan
ainoastaan Eteld-Afrikasta ja Zimbabwesta. Keski-Amerikan maat tuottavat suuren osan Suomessa
myytdvistd leikkovihreisti. Costa Rica ja Guatemala ovat selkedsti merkittdvimmat
latinalaisamerikkalaiset tuontimaat. My6s Honduras, Ecuador, Chile, Peru ja Brasilia tuottavat
Suomessa myytavaa leikkovihreda.

Kukka-asetelmissa ja sidonnassa kaytettyja jakélid, havupuiden oksia ja sammalta Suomeen tuotiin
pidasiassa Euroopan maista ja Vendjdltd. Jonkin verran jékélid ja sammalia tuotiin myos Kiinasta ja
Intiasta. Ndiden koristekasvien yhteenlaskettu tuonnin arvo vuonna 2003 oli noin 0,6 miljoonaa
euroa.

Suomen leikkokukkaviljelmille tuodaan pistokkaita, taimia ja sipuleita tullin tilastojen mukaan
pddasiassa vain Lansi-Euroopasta (Hollannista, Belgiasta, Saksasta, Tanskasta ja Isosta-
Britanniasta). Jonkin verran ruusun taimia ja pistokkaita tuodaan myds Puolasta ja Kanadasta.
Erdiden ruukku- ja ryhmikasvien sipuleita ja pistokkaita tuodaan suomalaisille viljelmille myds
hollantilaisten yritysten jalostamoista Keniasta, Eteld-Afrikasta ja Brasiliasta.

4.6. Leikkokukkien ja —vihreiden vienti Suomesta

Suomesta vietiin tuoreita leikkokukkia vuonna 2002 AIPH:n vuosikirjan (AIPH 2003, 62) mukaan
357 000 euron arvosta. Suurin vientikohde suomalaisille kukille oli Vendja (327 000 eroa). Muut
vientikohteet olivat Viro (20 000 euroa) ja Norja (10 000 euroa). Suomen tullista saatujen
(27.5.2004) tietojen mukaan Suomen leikkokukkaviennin arvo vuonna 2003 oli kuitenkin yhteensi
vain 126 000 euroa. Pddvientimaat olivat Vendjd ja Viro. Padvientituotteet olivat ruusut ja jakala.
Suomi oli rahaméaéralld mitattuna EU-maiden keskindisessd kaupassa viidenneksi suurin jdkilien ja
sammalien vieja (AIPH 2003, 83).
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4.7. Kukkien jakelutiet

Suomessa viljellyistd kukista ja tuontikukista puolet kulkee kahden véilivaiheen eli tukku- ja
véhittdiskaupan kautta kuluttajalle. Hieman vihdisempi osuus tuotteista kulkee suoraan
vahittidiskaupan kautta (Lehtiméki 1993).

Suomalainen puutarhayrittdja markkinoi tuotteensa pidasiassa itse, ja valtaosa tuotteista kulkee joko
tukkukaupan, véhittdiskaupan tai molempien kautta kuluttajalle. Suomessa
kasvihuonekoristekasveja  viljelevistd  yrityksistd 52%:lle tdrkein jakelutie on myynti
véhittdisliikkeille. Myynti tukkuliikkeeseen on tirkein jakelutie 20%:lle koristekasviyrityksista.
Vain 7% kukista markkinoidaan suoraan viljelijiltd kuluttajalle. (Lehtimdki 1996 teoksessa Outa
2000, 17.)

Leikkokukkien oston arvo on Suomessa EU-maiden suurimpia. Tarkeimmét kukkien ostopaikat
ovat kukkakaupat, puutarhat ja puutarhakeskukset sekd vihittdistavarakaupat. Eri myyntipaikkojen
merkitys vaihtelee tuotteittain paljon. Marketit ovat méadrillisesti mitattuna suurin myyntipaikka
sesonkiluonteisille kasveille, kuten tulppaaneille. Puutarhat ja puutarhakeskukset ovat viime
vuosina kasvattaneet myyntiosuuksiaan torien ja kukkakioskien osuuksien pysyessd suunnilleen
ennallaan. Kukkakaupat ovat merkittdvin myyntikanava leikkoruusulle, valmiskimpuille ja
kukkasidonnalle. (Outa 2000, 9.)

Kauppapuutarhaliiton tilastojen (Jalkanen, haastattelu, 2004) mukaan sisikoristekasvien'' myynti
véhittdiskaupassa jakautuu eri jakeluteiden osalta Suomessa seuraavasti:

. 32% perinteiset kukkakaupat ja —kioskit

. 30% vahittdistavarakaupat: esim. K-kaupat, S-ryhmén kaupat

. 26% puutarhakeskukset ja viljelmat

. 9% torimyynti

. 3% halpatavaratalot: esim. Aholaita, Tarjoustalo, Puupenni, Tokmanni, Hong Kong

=]
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Perinteiset kukkakaupat ovat viime vuosina menettdneet huomattavasti markkinaosuuttaan
vihittiistavarakaupoille. Suomen Kukkakauppiasliitto'? ei kuitenkaan koe markettimyyntii uhkana
kukkakaupoille,  silla ~ kukkakaupat = myyvdt  ammattitaitoa  eivdtkd  bulkkitavaraa
(vahittdistavarakaupat myyvit ainoastaan valmiita leikkokukkakimppuja). Liitossa uskotaan, ettd
koulutuksen ja hyvien markkinointitaitojen avulla kaupat tulevat piarjddméén kilpailussa.
Kukkakauppiasliitosta arvioitiin Suomessa olevan tdlld hetkelld noin tuhat kukkakauppaa.
(Kukkakauppiasliitto 2004.)

Selvitystd varten haastatellut kukkakauppiaat ja floristit korostivat yksityisyrittdjdnd toimimisen
olevan haasteellista. Kukkakauppiaiksi on kuitenkin ryhtynyt ihmisid myos hyvin heikoin evéin. He
eiviat hallitse sidontaa eivitkd kukkien késittelyd ja sdilytystd, jolloin he myyvit helposti
huonolaatuista tavaraa. Téllaisten yrittdjien ammattitaidon puute syd muiden kauppiaiden mainetta.

' Kauppapuutarhaliitolla ei ole tutkimustietoa pelkkien leikkokasvien jakeluteiden osalta, vaan tilastot kattavat kaikki
sisékoristekasvit.

12 Kukkakauppiasliitolla on tdlld hetkelld noin 500 jésentd, he ovat kukkakauppiaita ja floristeja. Liitossa floristien
tyollisyystilanne ndhddén hyvina, silld taitavat floristit viedddn kéasistd. Monet heistd jatkavat kouluttautumista mm.
oppisopimusjarjestelmén avulla. Palvelualojen ammattiliiton mukaan floristit ovat niin pieni erillisryhma4, ettei heitd ole
rekisterdity omaan ammattiryhmédnsd. PAM ry:n jasenrekisteristd (haastattelu 29.6.2004) 16ytyy kuitenkin 140
nykyisté jasentd, jotka ovat aikoinaan ilmoittautuneet liittoon floristi-nimikkeella.
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Haastatellut floristit pitivat kukkakaupan menestyksen avaimina hyvid sidontataitoja ja sopivaa
sijaintia.

Kukkakauppojen tulevaisuus riippuu niiden kyvystd erikoistua ja saada oma vakituinen
asiakaskuntansa. Useat suomalaiset kukkakaupat ovat pienid perheyrityksié, joissa esimerkiksi diti
ja tytdr ovat toissd. Niissd yrityksissd on helpompaa nipistdd palkkakuluista; aina kauppiaat eivit
saakaan tyOstddn tyOmédrdd vastaavaa palkkaa kaikkien kulujen poiston jéilkeen. Kaikilla
materiaaleilla ja my0s ty6lld on arvonlisdveronsa.

4.8. Kukkien hinnoittelu

Kukkien vihittdismyyntihinnan muodostuminen riippuu pitkélti védhittdiskauppiaasta, ja se vaihtelee
my0s suuresti ajankohdittain. Jos yksittdinen leikkokukka maksaa huutokaupassa Hollannissa 20
senttid, vientifirma laittaa sithen 15-20% komissiomaksua (kattaa pakkausmateriaalit ja rahdin).
Suomalainen tukkuliike nostaa hinnan 40 senttiin, mihin lisdtddn 22% arvonlisédvero. Eli kauppias
saa kukan tukusta 48 sentilld. Hin myy vuorostaan kukan eurosta kolmeen euron hinnalla. Kukkien
hinnat vaihtelevatkin laajalla haitarilla. Tukun kate on keskimdirin noin 10%, mutta
tapauskohtaisesti se saattaa nousta jopa 50:een prosenttiin. Kukkakauppiaat kertovat hinnan 2-3
kertaisesti, kun taas marketit kertovat verollisen tukkuhinnan vain 1,5 kertaisesti. Toisinaan tukut
saattavat kuitenkin myydd kalliimmalla marketeille kuin kukkakaupoille. Lopulliseen
hinnanmuodostukseen vaikuttaakin varsin paljon se, mité kerrointa vihittdismyynnissa kaytetdan.

4.9. Leikkokukkien kulutus Suomessa

Suomalaisten kukkiin kdyttdmé rahamééra on pysynyt suhteellisen vakiona vuodesta toiseen. Tdma
on seurausta muun muassa eri jakeluteiden keskindisesté kilpailusta. EU-jdsenyyden myo6ti suojatut
kotimarkkinat avautuivat tuontikukille, mikd loi my6s painetta hintojen laskuun. Kukkamyynnin
kappaleméddrdinen kasvu on samalla jatkunut ldhes joka vuosi. (P&K 2003/13, 14.)

Kukkaostaminen keskittyy aina vahvasti vuoden kierron mukaan elettdviin sesonkeihin.
Keskitalvella markkinat olisivat erittdin hiljaiset ilman tulppaanikautta. Lahes puolet koko vuoden
myynnistd keskittyy huhtikuusta kesdkuulle ajoittuvalle jaksolle. Silloin leikkokukkamyynnin
kannalta keskeiset juhlat (ditienpéivd, koulujen pééattdjdiset ja ylioppilasjuhlat sekd ystivinpéiva)
seuraavat toinen toistaan. Hiljaisin kausi alkaa juhannuksesta ja jatkuu yli koko kesédn aina koulujen
alkuun saakka. Syksylld isdnpdivd tuo myyntitilastoihin selvdn piikin. Yleisesti koristekasvien
kannalta paras sesonki on joulukukkien aika. (P&K 2003/13, 14; Mero 2004)

Helmikuuta ja péésidistd lukuun ottamatta ruusu on ympdri vuoden myydyin leikkokukka;
helmikuussa sen ohittaa tulppaani ja pddsidisend sekd narsissi ettd tulppaani. Vuosikymmenié
jatkunut ruusutarjonnan kasvu on vaikuttanut ruusun arkipdivaistymiseen. Aiemmin ruusu oli 1dhes
yksinomaan juhlakukka, mutta nyt jo 27% ostetaan oman kodin kaunistukseksi. Lahjaksi menee
silti yli puolet ruusuista. (P&K 2000, 2, 4.)

4.9.1. Leikkokukkien matka etelin viljelmilta suomalaiselle kuluttajalle

Suurin osa Suomessa myydyistd ulkomaisista kukista saapuu maahan maitse ja meritse. Vain
muutama suuri maahantuojatukku kayttda toisinaan apuna lentorahtia. Lentorahti on niin kallista,
ettei Suomeen kannata lennéttdd kukkia suoraan Ecuadorista tai Thaimaasta. Téstd syystd l&hes
kaikki kukat tulevat maahan Hollannin kautta. Suurilla suomalaisilla maahantuontitukuilla on
Hollannissa vakituiset kukkien toimittajat, jotka ovat kokeneita vientiliitkkeitd. Hollantilaisten
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toimittajien kanssa tukut operoivat faksin, sdhkopostin ja puhelimen vilitykselld. Erdiden
vientifirmojen kanssa kdyt0ssd on suora ja reaaliaikainen internetyhteys, jonka kautta Suomen
padssd pystytddn seuraamaan, millaista kukkaa huutokaupassa on tarjolla. Vientiliikkeet huutavat
suomalaistukun toimeksiannosta tietyn méérdn tiettyd kukkaa. Tukussa voidaan samanaikaisesti
seurata, mitd kukkaa toimittaja on huutanut (ndhtédvina on kuvat huudetusta myyntierésté), kuinka
paljon ja milld hinnalla.

Huutokauppaa kédydddn Hollannissa maanantaista perjantaihin. Kukkarekat ldhtevdt Hollannista
kohti Suomea aina maanantaisin ja perjantaisin. Maanantaina Aalsmeeristd ldhtenyt rekka on
Suomessa keskiviikkona. Nykyisissd rekoissa on niin erinomaiset kylmdjdrjestelmdt, etteivit
matkaan kéytetyt lisdpdivat huononna kukkien laatua. Yhteen rekkaan mahtuu yli 40 rullakkoa ja
yhteen rullakkoon 400-600 kukkanippua.

Hollantilaishuutokaupan ennakko- tai arviolistat saadaan Helsinkiin esimerkiksi keskiviikkona.
Mikali kukista on paljon tarjontaa, hinnat ovat halvempia ja jos taas on vain vdhin tarjontaa, hinta
voi kohota korkeammaksi. Torstaina tukku jéttdd hollantilaiselle toimittajalle tilauksensa.
Kukkatoimittaja huutaa kukat perjantaina. Kukat kerdtddn Aalsmeerissa vélivarastoon. Sieltd
vientiliikkeet toimittavat tilaukset padtoimituspaikkoihin, joista suomalaistukun kéyttdmin
huolintaliikkeen autot ne perjantaina hakevat. Sunnuntaiaamuna rekat saapuvat Hangon tai
Helsingin satamien kautta Suomeen. Maanantaina ja tiistaina autot hoitavat Suomen siséistd jakelua
ja keskiviikkona ne ldhtevét takaisin Keski-Eurooppaan. Rekat eivit koskaan aja tyhjind takaisin,
vaan vieviat mukanaan joko kukkarullakoita tai esimerkiksi paperirullia.

Hollantilaisruusun matka

Hollantilaisella kukkaviljelmalld keskiviikkona leikattu ruusu kaupataan perjantaina huutokaupassa,
ja samana pdivind kukka ldhtee matkalle Suomeen. Sunnuntaina ruusu on Suomessa. Tukun
asiakkaalla (kukkakauppiaalla) se on myytdvanid maanantaina-perjantaina. Kuluttajalla ruusu saattaa
olla vasta perjantaina tai lauantaina, ja vield se voi kestdd maljakossa viikon ajan. Hyvin hoidettu
hollantilainen ruusu kestdé yleensé kaksi ja puolikin viikkoa leikattuna.

Ecuadorilaisruusun matka

Ecuadorissa, kolmentuhannen metrin korkeudessa kasvanut A-luokan MPS-sertifioitu
suurikukkainen ruusu leikataan tiistaina. Se lajitellaan muiden samanmittaisten ruusujen kanssa
punttiin, jota sdilytetddn kylmidssd vedessd yon yli. Keskiviikkona se pakataan laatikkoon, joka
toimitetaan jaddhdytetyssd rekassa noin puolentoista tunnin matkan péadhdn rahtiyhtiolle
padkaupunkiin Quitoon. Sielld laatikko paletoidaan ja luovutetaan lentoyhtidlle. Ruusu léhtee
Euroopan lennolle mydhéén illalla. Torstaiaamuna ruusu saapuu Schipholin kentélle Amsterdamiin.
Lentoyhtio siirtdd kokonaiset lentopaletit kukkiin erikoistuneelle rahtiyhtiolle. Yhtidé toimittaa
vuorostaan paletin kylmioon, jossa se puretaan. Kukat jddhdytetdén noin +3°C asteisiksi. Kello
kuuden aikaan perjantai-iltana alkaa ruusun matka huolintaliikkeen kylmarekassa kohti Suomea.

Amsterdamista ecuadorilaisruusu matkaa rekan kyydissd ensin Travemiinden tai Trelleborgin
satamaan, josta se jatkaa meritse Naantaliin. Laivalla rekan kuljettaja lepdd pakolliset tauot.
Sunnuntaiaamuna kukkarekka ottaa Naantalista suunnan kohti Helsinkid. Kymmenen aikaan
aamulla se purkaa lastinsa Helsingin tukkutorilla. Sielld ruusut leikataan ja asetetaan puhtaaseen
veteen. Maanantaiaamuna  ecuadorilaisruusu  siirretddn =~ maahantuontitukun ~ omaan
kylmékuljetusautoon, joka kiertdd padkaupunkiseutua. Aamulla Helsingin Hakaniemessé sijaitsevan
kukkakaupan = myyméldvastaava ostaa  jakeluautosta  puntin  suurikukkaista  ruusua.
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Keskiviikkoiltapéivilld kukkakauppaan kiiruhtaa ldheisessd konttorissa tydskentelevd herra, joka
ostaa vaimolleen timén 45-vuotissyntymépdivin kunniaksi kolme uljasta ecuadorilaisruusua.

Kenialaista ruusua lihimarketista

Suomalaisista vahittdismyyntiketjuista muun muassa Kesko tarjoaa asiakkailleen leikkokukkia.
Kodin Ykkosissd ja Anttiloissa on toisinaan tarjolla valmiskimppuja, jolloin ne ovat péddasiassa
kotimaisten viljelijoiden tuottamia tulppaaneita (Kontula, haastattelu, 2004). Leikkokukkia
myydddn my0s Citymarketeissa ja yksittdisissd ruokakaupoissa. Kesko myy vain valmiita
nippukukkia: tulppaaneita, ruusuja ja kuuden oksan sekakimppuja. Sekakimpun kukat vaihtelevat
sesongin mukaan. Citymarketteihin kukat toimitetaan keskitetysti, mutta pienet kauppiaat hoitavat
tilaukset puhelinmyyjien kautta hedelmi- ja vihannestilausten yhteydessd. Pari kertaa viikossa
Keskon varastoon tulee kukkia ulkomailta. Toimittajana on Intergreen, joka vilittda
laatusertifioitujen jalostajien kukkia. Kaikilla Intergreenin toimittajilla on MPS-sertifiointi, joka
muun muassa takaa, ettei viljelmilla ole kdytetty lapsitydvoimaa. Kesped hoitaa kukkien huolinnan.
(Jormalainen, haastattelu, 2004.)

Keskon myymistd ruusuista arviolta noin 30-40% on ulkomaista. Ndmi ruusut tulevat Keniasta,
Sher-yhtion MPS-sertifioiduilta viljelmiltd. Ruusut ovat 40 cm pitkié ja niitd myyddén kymmenen
kappaleen nipuissa. Keskon mukaan kukat ovat olleet pddsdédntoisesti hyvilaatuisia, toisinaan niissa
on ollut kosteiden kasvuolojen takia jotain laatuongelmia. Keniasta tulevilla ruusuilla on koko
vuoden kiinted hinta. Keskossa pidetddn tirkednd, ettd heiddn kayttdmilladn viljelmilld on
laatusertifiointi, ja siksi esimerkiksi Zimbabwe on nihty ihmisoikeuksien kannalta ongelmalliseksi
tuottajamaaksi. Keskosta korostetaan laadun lisédksi olennaista olevan, ettd sosiaaliset olot
viljelmilld ovat kunnossa. (Jormalainen, haastattelu, 2004.)
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5. LEIKKOKUKKATEOLLISUUS KEHITYSMAISSA

Viimeisten 30 vuoden aikana leikkokukkatuotanto on siirtynyt yhd enenevdssi médrin eteldn
maihin. Tdmén muutoksen taustalla on lukuisia eri tekijoitd. Yksi merkittdvimmistd on eteldn
ilmasto-olojen soveltuminen erinomaisesti leikkokukkien kasvatukseen. Koska pitkdt vilimatkat
eivit ehdi tehokkaiden liikenneyhteyksien ansiosta heikentii eteldssé tuotettujen kukkien laatua, on
ollut luonnollista siirtdd tuotantoa niihin eteldn maihin, joissa on ollut tarjolla runsaasti maata, vetté
ja edullista tydvoimaa. Ympdristd- ja tydsuojelulainsdddintd ei eteldn maissa rajoita juurikaan
leikkokukkaviljelmien toimintaa. Kehitysmaissa onkin wusein laillista kéyttdd sellaisia
kasvinsuojeluaineita, jotka on kielletty terveydelle ja ymparistolle vaarallisina EU:ssa ja Pohjois-
Amerikassa. Vaikka leikkokukkaviljelmilld kédytettyjen kemikaalien vaikutukset voivat olla
yksittéisen viljelmén, sen ldhiympdriston ja viljelmilld tyoskentelevien kannalta erittdin haitallisia,
on tutkimuksissa kuitenkin osoitettu, ettd kokonaisekologisesti tarkasteltuna leikkokukkien viljely
eteldssd on, jopa lentorahti mukaan luettuna, ympéaristoystavallisempéé kuin pohjoisessa. Tekovalon
ja ldmmitysjdrjestelmien kdyton takia kukkien kasvattaminen pohjoisessa kuormittaa raskaasti
ymparistoa.

Kehitysmaissa tuotetun leikkokukan myyntihinta hollantilaisissa huutokaupoissa jdd selvisti
matalammaksi kuin vastaavan hollantilaiskukan hinta. Kehitysmaissa tuotetun leikkokukan hinta
pysyy kuitenkin maailmanmarkkinoilla tasaisempana kuin perinteisten vientikasvien, kuten kahvin
tai teen hinta. Tdmd on ollut yksi syy sithen, miksi Maailmanpankki ja muut kansainviliset
rahoituslaitokset ovat kannustaneet kehitysmaita siirtymiin perinteisten ruokakasvien viljelysté
leikkokukkien viljelyyn. Néin kehitysmaiden on ajateltu selvidvén velanhoitokuluistaan.

Maailmanpankin ja IMF:n lainaechtojen mukaisesti kehitysmaat ovat nopeasti muuttaneet
maataloutensa rakenteen palvelemaan vientituotantoa. Samalla lukuisat kansalaisjarjestot ja
tutkimuslaitokset ovat ilmaisseet huolensa kukkateollisuuden vaikutuksista tuotantoalueiden
ympéristolle ja kehitysmaiden ruokatuotannolle. Tilat, joilla aiemmin viljeltiin ruokakasveja
paikallisille markkinoille, viljelevdt nyt muun muassa leikkokukkia. Paikalliset yhteisot eivit hyody
koristekasveista, eivitkd ne paranna kdoyhien perheiden ravitsemustasoa. Toisinaan suurten
kukkatilojen ldheisyydessd asuvat pientilalliset on pakotettu myyméan maansa suurtilojen kédyttoon.
Kukkaviljelmilld kéytetyt kemikaalit saastuttavat myos herkisti 1ahiympariston maaperén, joet ja
pohjavedet. Leikkokukkien kasvatus vaatii liséksi runsaasti vettd, mikd on alentanut vedenpinnan
tasoa niissd vesistOissd, joista viljelmdt pumppaavat kasteluvetensi. Tdmid on synnyttinyt
lahiyhteisdissd pulaa kayttovedesta.

Leikkokukkatuotannolla on ollut selvésti tyollistivd vaikutus kehitysmaissa. Kukkaviljelmilla
tarvitaan enemmaédn tydvoimaa viljelyhehtaaria kohden kuin muilla perinteisilld vientikasvien
viljelmilld, kuten esimerkiksi banaanitiloilla. Leikkokukkien viljelyssd tarvitaan kukkalajista ja
viljelmédn teknisestd tasosta riippuen 10-25 tyontekijdd hehtaaria kohden. FIAN:in (2001) arvion
mukaan leikkokukkasektori ty6llistdd kehitysmaissa noin 200 000 ihmistéd ja epédsuorasti 20-30%
lisdad. Kukkaviljelmdt tyollistivdt epdsuorasti kemianteollisuutta, pakkausmateriaalien ja
kasvihuonemuovien valmistajia, kuljetusliikkeiti ja erilaisia markkinointiyrityksié.

Vaikka leikkokukat tyollistavitkin kehitysmaiden videstod ja ovat etelin maille merkittava
ulkomaanvaluutan ldhde, on syytd pitdd mielessd, ettd kehitysmaat ovat erittdin riippuvaisia
pohjoisen tarjoamista investoinneita ja tietotaidosta. FIAN:in arvion mukaan (FIAN 2001, 10) jopa
90% Afrikan leikkokukkatuotannon kokonaiskuluista maksetaan lansimaisille yhtidille. Tydvoiman
osuus kaikista tuotantokuluista on esimerkiksi Tansaniassa 3.4% ja Kenian ruusuviljelmilld 7.7%.
Suuri osa Afrikan viljelmistd on eurooppalaisessa omistuksessa. Erityisesti hollantilaiset ja
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englantilaiset sijoittajat ovat investoineet leikkokukkateollisuuteen. Kehitysmaiden tuottajat
joutuvat ostamaan tarvitsemansa kukkasipulit ja taimet hollantilaisilta, saksalaisilta tai israelilaisilta
jalostajilta. Viljelmille palkatut asiantuntijat ja konsultit ovat usein kotoisin Keski-Euroopasta.
Kasvihuoneen rakenteet tulevat esimerkiksi Ranskasta ja torjunta-aineet ostetaan todennidkoisesti
saksalaiselta tai sveitsildiseltd ylikansalliselta kemianalan yritykseltd. Lentorahdista huolehtii
yleensd KLM tai Lufthansa Cargo. Vaikka kehitysmaissa kasvatettuja leikkokukkia voi tuoda
tullivapaasti Eurooppaan ja Yhdysvaltoihin, joutuvat vientiyritykset kuitenkin maksamaan kukista
maahantuonti- tai huutokauppakomissioita. (FIAN 2001, 10-11.)

Tyoskentelyolosuhteet eri kehitysmaiden kukkaviljelmilld muistuttavat monessa mielessé toisiaan.
Suurin osa (65-70%) viljelmilld tydskentelevistd on nuoria, alle 35-vuotiaita, naisia. He tekevit
viljelmilld perustason toitd, joista maksettava palkka jid matalammaksi kuin miehilld. Sukupuolten
vilinen tyonjako heijastuu eteldn viljelmilld siten, ettd miehet tekevit vaativammiksi ja
raskaammiksi katsotut ty6t sekd toimivat 1dhes aina esimiestehtivissi. Naisten tydsuhteet ovat usein
epdvakaita; heitd on tapana palkata mairdaikaisiin ja kausiluontoisiin tehtdviin, milld pyritdin
kontrolloimaan ennen kaikkea sité, ettei raskaana olevia naisia palkattaisi viljelmille. Ndin pyritdin
valttdmadn Aditiysloma-ajalta maksettavat korvaukset. Naisten kohdalla ongelmana on myds
lastenhoitopaikkojen puute. Pitkdlle iltaan venyvit tydvuorot tekevdt pimedssd litkkumisen
kotimatkoilla vaaralliseksi ja lastenhoidon jérjestimisen hankalaksi. Eteldn viljelmilld esiintyy
my0s huolestuttavan paljon seksuaalista védkivaltaa ja hyviksikayttod.

Leikkokukkaviljelmilld esiintyy yhd lapsitydvoiman kayttod sekd Afrikassa ettd Latinalaisessa
Amerikassa. Télla hetkelld muun muassa kansainvilistd eettistd toimintaohjetta, International Code
of Conductia (ICC), noudattavilla tiloilla pystytddn kontrolloimaan, ettei kyseisilld viljelmilla
kéytetd lapsitydovoimaa. Niilld tiloilla ei sallita alle 15-vuotiaiden palkkaamista toihin, eivétka alle
18-vuotiaat saa tyOskennelld vaarallisiksi katsotuissa tyotehtdvissd, kuten kasvinsuojeluaineiden
levityksessd (FIAN 2001, 37). Kukkien tuottajamaiden kansallinen lainsdddéntd kieltdd usein
lapsityovoiman kdyton, mutta laissa annetut ikédrajat lapsityoldisen méérittelemiseksi saattavat
poiketa ILO:n sdatamaistd 15:std ikdvuodesta (Blowfield & Jones 1999, 6). Esimerkiksi Kolumbian
tyOlainsdddanto sallii 12-17 —vuotiaiden tydskentelyn pédivdsaikaan sellaisissa tehtivissa, jotka eivit
uhkaa lasten terveyttd, turvallisuutta ja henkistd tasapainoa. TyOnantajien on siis laillista palkata
lapsia toihin kukkaviljelmille edellyttden, ettd ndmid pédsevét osallisiksi samasta palkasta ja
tydehdoista kuin yli 18-vuotiaatkin tyontekijét. Kolumbialaisilla kukkaviljelmilld tydskenteleekin
lapsia erityisesti koulujen lomien aikaan. (ILO 1999b, 15.)

Monissa afrikkalaisissa tuottajamaissa koyhien perheiden vanhemmat joutuvat hyvéksyméadn
lastensa tyoskentelyn leikkokukkaviljelmilld, silld ndiden tuoma palkkatulo on merkittivad lisd
perheen taloudessa. Kun lapsilta puuttuu mahdollisuus kidydd koulua, vanhemmat nékevit
paremmaksi vaihtoehdoksi sen, ettd lapset tyoskentelevit leikkokukkatuotannossa kuin esimerkiksi
epdvirallisella sektorilla tai seksibisneksessd. Toisinaan tyoskentely kukkaviljelmilld takaa
toimeentulon my0s orvoiksi jadneille lapsille. (Blowfield & Jones 1999, 6,9.)

Yhteistd kehitysmaiden leikkokukkatuotannolle on myos tuottajien vihamielisyys tyontekijoiden
ammatillista jarjestdytymistd kohtaan. Jarjestiytyneiden tyontekijoiden irtisanomiset ja heiddn
nimiensd pddtyminen yritysten mustille listoille on tavallista niin Afrikassa kuin Latinalaisessa
Amerikassakin. Erdissd maissa kuten Keniassa ay-liitke on kuitenkin véhitellen saanut jalansijaa
kukkaviljelmilld, joille on neuvoteltu tydehtosopimukset. Niissé tuottajamaissa, joissa ammatillinen
jarjestdytyminen on laillista, on kuitenkin tavallista, ettd ammattiliittoon kuuluminen on sallittu
ainoastaan pysyvissd tyOsuhteissa oleville. Télloin kausityoldiset eivit pddse nauttimaan samoista
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sosiaali- ja lomaeduista kuin pysyvissd tydsuhteissa olevat, mikd on ILO:n tydelimén normien
vastaista.

Kukkateollisuuden kehitys Afrikan merkittdvimmissd kukkaviljelyd harjoittavissa maissa ei ole
ollut mitenkéén yhdenmukainen. Siind missi Tansanian kukkasektori on monikansallisten yritysten
hallinnassa, toimii Zimbabwen kukkateollisuus paikallisten suurviljelijoiden varassa. Pienviljelijét
kattavat puolestaan suuren osan tuotannosta Ugandassa. (ILRF 2003.) Kukkateollisuutta kehitetdian
useissa Afrikan maissa, myds sellaisissa, joissa kérsitdéin toisinaan pitkistd kuivuuskausista
(esimerkiksi Etiopiassa, Zimbabwessa ja Namibiassa).

Seuraavassa keskitytddn tarkastelemaan kukkateollisuuden vaiheita muutamassa Euroopan viennin
kannalta merkittdvidssd Afrikan ja Latinalaisen Amerikan maassa: Keniassa, Ugandassa ja
Tansaniassa sekd Kolumbiassa ja Ecuadorissa.

5.1. Kukkateollisuus Ugandassa

Kaupallinen kukkienviljely on vield suhteellisen uusi teollisuudenala Ugandassa; se sai alkunsa
vasta vuonna 1993. Ugandan hallitus on pyrkinyt tukemaan kukkateollisuuden kehitystd maan
vientipohjan laajentamiseksi ja maaseudun kehityksen edistdmiseksi. (ILO 2000, 1-2.)

Perinteiset viljelykasvit kahvi, tee, puuvilla ja tupakka ovat olleet Ugandan merkittavimpié
ulkomaanvaluutan ldhteitd viimeisten 20 vuoden ajan. Varsinkin kahvitulot ovat kuitenkin kérsineet
heilahtelevista maailmanmarkkinahinnoista. Talouden rakenteen monipuolistamiseksi Ugandassa
onkin rakennesopeutusohjelmien myotd pyritty monipuolistamaan talouden rakennetta tukemalla
mm. maissin, sorgumin, maapdhkindiden ja kukkien viljelya. (ILO 2000, 1.)

Ugandan ilmasto soveltuu erinomaisesti kukkien kasvatukseen. Korkea ilmanala ja Victoria-jdrven
laheisyys pitdviat maan keskilampdtilan 22C asteessa. Toisaalta eri lampovyohykkeet mahdollistavat
monien eri kukkalajien viljelyn. Tasaisena pysyvdn ldmpdétilan ansiosta kukkia voidaan viljelld
myo6s ympdri vuoden. Lake Victoria tayttdd kukkaviljelmilla tarvittavan runsaan vedentarpeen. (ILO
2000, 11.)

Ugandan kukkateollisuus kasvoi viiden ensimméisen vuoden aikana (1993-1998) 250 prosentin
vuosivauhtia. Tamin myonteisen kehityksen ndhdddn perustuvan kasvaneeseen kysyntddn, halvan
tyovoiman ja edullisen viljelymaan saatavuuteen seké suotuisiin taloudellisiin ja poliittisiin oloihin.
(ILO 2000, 9.)

Ugandassa viljelldan leikkokukkien lisdksi myds leikkovihredd ja ruukkukasveja. Maan merkittavin
leikkokukkalaji on ruusu, jonka liséksi viljelldin myos krysanteemia, neilikkaa ja erilaisia
kesdkukkia. Ruusua viljeltiin  vuonna 1998 yhteensd 75 hehtaarin alueella noin 20
kasvihuoneviljelmilld Kampalan, Mpigin, Mukonon ja Lugazin seudulla. Ruusuja tuotetaan 35 eri
lajiketta, yhtélailla sekd lyhytvartista ja pienikukkaista sweetheart-tyyppid ettd pitkévartista ja
suurikukkaista hybrid tea -tyyppid. Myo6s monikukkaista spray-tyyppid viljellddn jonkin verran.
(ILO 2000, 2.) Vuonna 1995 Uganda tuotti vientiin 60 miljoonaa ruusua, joista saadut tulot
kattoivat 1,6% maan kaikesta ulkomaanvaluuttatulosta (ILO 2000, 17). Uganda tuottaa 60%
Euroopan Unionin alueella myytavistd pienikukkaisesta ruususta (ILO 2000, 12).

Uganda tuottaa ruusuja pddasiassa Euroopan markkinoille. Kukat myydddn joko hollantilaisten
huutokauppojen kautta, hollantilaisille maahantuontiyrityksille tai suoraan saksalaisille ja
brittildisille supermarketeille. Uganda on AKT-maana hyotynyt EU:n kehitysmaiden tuotantoa
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tukevista tullitariffeista. Tuotanto on sovitettu eurooppalaisen viljelykauden mukaisesti
tdydentdméén kysyntdéd eurooppalaisen tuotannon ollessa talvikaudella vdhaistd. (ILO 2000, 6.)

Suurin  osa ugandalaisista  leikkokukista  toimitetaan  hollantilaisiin  huutokauppoihin.
Huutokauppajérjestelmid mahdollistaa satojen maksimoinnin, tuottavuuden potentiaalisen kasvun
sekd varman maksun. Sen ongelmana on kuitenkin ugandalaisen viljelijin kannalta se, ettd
huutokaupat ovat hollantilaisten viljelijoiden johtamia, ja he pyrkivdt tiukan kilpailun ja
hinnanmuodostuksen avulla edistiméddn hollantilaisen kukan menekkid. Lisdksi kukkien
maahantuonnista joutuu maksamaan myynnin keskiarvon mukaan 21% komissiomaksun. (ILO
2000, 6,10.)

Ugandalaiset viljelijdt voisivat hyodyntdd paremmin suoria lentoja Lontooseen. Isossa-Britanniassa
olisi esimerkiksi kysyntdd laadukkaalle lyhytvartiselle ruusulle. Supermarketit pystyvit ostamaan
suuria madrid kukkaa ja takaamaan viljelijille huutokauppoja tasaisemman hinnan ja pitkdaikaisen
sopimuksen. Ugandalaiselle leikkokukalle ndhddan 16ytyvén potentiaalisia uusia markkinoita my0s
Yhdistyneissd Arabi-Emiraateissa ja Australiassa. (ILO 2000, 6.)

Leikkokukkaviljely vaatii suuria investointeja. Kukkien taimet tulee uusia 5-7 vuoden vilein ja
kasvihuoneiden muovikatteet 3-4 vuoden vilein. Suuria investointeja tarvitaan myds kastelu- ja
kasvinsuojeluaineiden levitysjarjestelmédn asentamiseksi. Lainaehdot kukkayrityksille ovat
Ugandassa kuitenkin epédedulliset. Sato-odotukset eivit aina tdyty toivotulla tavalla, ja kukkien
maailmanmarkkinahinnat saattavat jaidda alhaisiksi, jolloin viljelijdt eivdt kykene maksamaan
lainojaan ajoissa takaisin. (ILO 2000, 5, 7.)

Kukkaviljelmdt ovat tuoneet mukanaan monenlaista taloudellista aktiivisuutta ldhialueidensa
yhteisoihin. Kukkaviljelmilld on kysyntdd pakkausmateriaaleista, kemikaaleista, ruokatarvikkeista,
polttoaineesta, sdhkostd, toimistotarvikkeista. Paikalliset urakoitsijat rakentavat myos
kasvihuoneita, varastoja, asuntoja ja teitd viljelmien tarpeisiin. (ILO 2000, 9.)

5.1.1. Edunvalvonta Ugandan kukkasektorilla

Ugandan kukkasektorilla keskeisid toimijoita ovat mm. Ministry of Gender, Labour and Social
Development (MGLSD), jonka tehtdvdnd on valvoa teollisuudenalan sisédisten suhteiden kehitysti,
Ministry of Tourism, Trade and Industry (MTTI), joka vastaa alan kehitykseen ja kasvuun liittyvén
politiikan muotoilusta ja Environment Management Authority (NEMA), joka valvoo
kukkaviljelmien ympaéristoasioita. Ugandan hallitus pyrkii edistimiidn kukka-alan investointeja ja
ulkomaisten yritysten maahantuloa Ugandan Investment Authorityn (UIA) vilitykselld. (ILO 2000,
3-4))

Viljelmien jarjestiaytyneitd tyontekijoitd edustaa National Organisation of Trade Unions (NOTU) ja
sen jisenjirjestd National Union of Plantation & Agricultural Workers (NUPAWU), joka tarjoaa
jasenilleen tydsuojelu- ja terveyskoulutusta. Tyonantajia edustaa Federation of Uganda Employers
(FUE). (ILO 2000, 3.)

Ugandaan perustettiin vuonna 1995 USAIDin rahoituksella Agribusiness Development Centre
(ADC), joka tukee kukkamarkkinoiden kasvua tarjoamalla viljelijoille mm. koulutusta, teknisti
neuvontaa, markkinatutkimuksia ja vierailukdyntejd ulkomaille. Samana vuonna perustettiin myds
Ugandan kukkaviljelijoitd ja vientiyrityksid edustava The Uganda Flower Exporters Association
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(UFEA)". Maatalousalan vientii edistid myds The Uganda Export Promotion Board (UEPB). (ILO
2000, 4.)

Ugandan kukkaviljelmilld tyoskentelee noin 10 000 thmistd (Alikuru 2004), joista 85% on naisia.
Naiset sijoittuvat erityisesti vihdistd ammattitaitoa vaativiin tehtdviin ja toimistotdihin. Heidén
tulotasonsa on heikompi kuin miehilld, jotka tydskentelevit useimmiten korkeammissa asemissa.
ADC:n viljelmilld suorittaman tutkimuksen mukaan (1997) ruusuteollisuus on nostanut maaseudun
tulotasoa ja 90% tutkimuksiin osallistuneiden viljelmien tydntekijoistd ilmoitti saavansa
kotitaloutensa kulut katettua viljelmilld ansaituilla tuloilla. Loput 10% ilmoitti tdydentdvansi
palkkatuloa muilla lisdtuloilla. Noin 40% tyontekijoistd ilmoitti kokevansa terveytensd
vaarantuneen viljelmilld, mm. siksi ettei heille jaényt aikaa hankkia lisdravintoa omilta
viljelypalstoilta. (ILO 2000, 15,17.)

Suurin osa viljelmien tyontekijoistd ei kuulu mihinkdin ammattiliittoon. Tyo- ja sosiaaliasioiden
ministerid kdy kuitenkin neuvotteluja tyOnantajapuolen kanssa ammattiyhdistysjarjestelmin
rakentamisesta viljelmille. ILO:n selvityksen mukaan tutkituilla viljelmilld oltiin tietoisia
tyontekijoiden tyOsuojelu- ja tyOterveysasioihin liittyvistd kysymyksistd. Kemiallisia aineita
kasitteleville tyontekijoille pyrittiin takaamaan tarvittava suojavaatetus ja aineiden kéytt6d koskeva
ohjeistus. Suurin osa ugandalaisista viljelmisti on vakuuttanut tyontekijansd. ILO suosittelee
tyOsuojeluvastaavan viran perustamista tyo- ja sosiaaliministerion alaisuuteen. Ministerion
tehtdviand tulisi myos olla vapaaehtoisten sosiaalisen vastuun koodistojen edistdminen
ugandalaisilla kukkaviljelmilla. (ILO 2000, 14,18.)

5.2. Kenian kukkateollisuus

Kenian kukkateollisuus on Afrikan vanhinta ja suurinta. Kenian hallituksen harjoittama
myoOtidmielinen politiikka kukkateollisuutta kohtaan, eurooppalaisten lisdéntynyt ostovoima ja maan
erityisasema EU:n maataloustuotteiden kaupassa ovat tehneet Keniasta yhden maailman
suurimmista kukkientuottajamaista. Se on my0s hydtynyt Maailmanpankin ja USAIDin
rahoituksesta. (ILRF 2003; NRI 2002, 13-14.)

Kukkateollisuus on Kenian talouden nopeimmin kasvava teollisuudenala. Kukat ovat teen jilkeen
maan toiseksi merkittdvin maataloustuote ja turismin sekd teen jilkeen kolmanneksi merkittdvin
ulkomaanvaluutan 1dhde. Nykyéédn kukat kattavat 8% kaikesta Kenian vientitulosta. Leikkokukkien
viennin arvo vuonna 2001 oli FAO:n mukaan 110 miljoonaa US$. (NRI 2002, 14; Opondo 2003, 1-
2.) Kenia hallitsee 60% Afrikan mantereen kukkakaupasta (ILRF 2003).

Keniassa toimii lukuisia pienid leikkokukkaviljelmid sekd suuria, yli kymmenen hehtaarin tiloja.
Suurimmat kukkaviljelmdt Keniassa ovat ulkomaisessa omistuksessa. Esimerkiksi hollantilaisen
Unileverin omistamalla Sulmac-nimiselld tilalla kasvatetaan kukkia jopa 250:114 hehtaarilla. Monet
pienet tilat ovat riippuvaisia suurtilojen rakentamista kylmévarastoista ja kuljetusjirjestelmisti,
erityisesti lentorahdin hoitamisessa. Neljainkymmenen suuren ja keskisuuren kukkaviljelmin
tuotteiden osuus kattaa noin 75 prosenttia Kenian koko kukkaviennistd. (van Roozendaal 1994;
Opondo 2003.)

Suurin osa Kenian leikkokukkatuotannosta menee Euroopan markkinoille. Kenia on ohittanut
Israelin ja Kolumbian suurimpana Euroopan Unionin alueelle leikkokukkia Unionin ulkopuolelta

3 UFEA on lanseerannut oman toimintakoodistonsa (Code of Practice), joka mérittelee tietyt tydskentelyolosuhteet
viljelmilld. Tama koodisto késittelee tyontekijoiden palkkatasoa, tyGtuntiméadrid, suojavaatetusta, turvaohjeita,
jatteenkdsittelyd, hygieniaoloja ja sdénnollisid ladkarintarkastuksia. (ILO 2000, 5.)



36

tuottavana maana. Merkittidvin eurooppalainen vientikohde on Hollanti, mutta jopa 80% Hollantiin
viedystd kenialaisesta leikkokukasta jatkaa edelleen matkaansa kolmansiin maihin. Hollannin
jilkeen merkittdvimmat kenialaisen kukan kohdemaat ovat Iso-Britannia ja Saksa. (NRI 2002, 14.)

Kenialaiset leikkokukat on perinteisesti myyty eurooppalaisille maahantuojille ja véhittdismyyjille
hollantilaisten huutokauppojen kautta. Nykyédan kuitenkin yhd useammissa eurooppalaisissa maissa
suuret vahittdiskauppaketjut hallitsevat markkinoita. Kenialaiset viljelijait ovat hydtyneet tistd
trendistd, ja jopa 60-70% kenialaisesta kukasta myydadn véhittdiskauppaketjujen kautta. (NRI 2002,
14-25.)

Kenialaiset viljelijit ovat huolissaan siitd, ettd Cotonou-sopimuksen tullessa tidysin voimaan vuonna
2008, he tulevat menettimaan tullietuutensa EU:ssa, silld EU ei tule luokittelemaan Keniaa vahiten
kehittyneisiin maihin” kuuluvaksi kuten esimerkiksi Tansanian ja Ugandan. (ILRF 2003.) EU:n ja
Kenian hallituksen vililld vuonna 2000 kdyty neuvottelu Lomé-sopimuksen jatkosta johti viiden
vuoden jatkokauteen, jonka paityttyd Kenian tulee maksaa 15 prosentin tullimaksut EU.n alueelle
tuoduista puutarha-alan tuotteista. Huolenaiheena onkin, kuinka Kenia kykenee sithen mennessé
uudistamaan kukkasektoriaan riittdvisti, jotta se kykenee sdilyttiméén johtavan asemansa Euroopan
kukkamarkkinoilla. (Opondo 2003, 11.)

5.2.1. Tyoolosuhteet kenialaisilla leikkokukkaviljelmilla

Kukkateollisuudesta on tullut Keniassa merkittdva tyollistdjé, erityisesti naisille, joita on 65-75%
alan tyovoimasta. Kukkateollisuuden parissa tyoskentelee arviolta 40 000-50 000 henked. (NRI
2002, 13-14.) ja arviolta 60 000-70 000 henked saa epdsuorasti elantonsa kukkateollisuuteen
liittyvistd elinkeinoista (Nabwire 2002, 4). Keniassa on myds maailman suurimpiin kuuluvia
viljelmié: jopa 10 000 tyontekijdd saattaa asua yhden viljelmén yhteyteen rakennetuilla asuinalueilla
(ILRF 2003).

Noin 65% kukkatydldisistd on kausityoldisid, mikad merkitsee sité, ettd he eivit hyody eduista, jotka
on suunnattu ainoastaan pysyvissd tyOsuhteissa oleville. Kausitydldisilld ei myoskddn ole
jarjestdytymisoikeutta, mikd selittdd osaltaan matalaa jérjestdytymisastetta. Vuonna 1999
kukkateollisuuden tyontekijoitd edustavassa  liitossa KPAWU:ssa (Kenya Plantation and
Agricultural Workers” Union) oli 3400 kukkaviljelmilld tyoskentelevdd jasentd (ILRF 2003) ja
vuonna 2003 kukkaviljelmilld tyoskenteli noin 6000 liiton jidsentd (IUF 2004). Yli 90%
kukkaviljelmilld tydskentelevistd ei kuulu mihinkdin ammattiliittoon. Helmikuussa 2002 KPAWU
ja maataloustydnantajien liittoon kuuluva Flower Growers” Group allekirjoittivat alan yleisen
tydehtosopimuksen, joka sddtelee kaupallisilla kukkaviljelmilld pysyvissd tyOsuhteissa olevien
tyontekijoiden minimipalkkaa ja tydehtoja. Tydehtosopimus oli kdytdssad 20:ssd yrityksessd vuonna
2002. Nailla tiloilla tydehtosopimus ulottaa tietyt edut koskemaan myos kausity6ldisid. (NRI 2002,
21-22.)

Kenian kukkateollisuudessa kdytetdan melko laajasti erilaisia toimintaohjeita (codes of conduct).
Monet suurviljelijdt soveltavat kolmeakin ohjetta yhtdaikaisesti. Natural Resources Instituten
tutkimuksen (2001) mukaan sosiaalisten ja ympéristokoodien omaksuminen on Keniassa niin
yleistd, ettd niiden toteuttaminen on sisddntulovaatimuksena vakavasti otettaville aloitteleville
kukkaviljelijéille. Eurooppalaisten toimintaohjeistojen lisdksi tuottajat hakevat myds Kenian Flower
Councilin sertifiointia. Vuoden 2002 alussa KFC:1ld oli 32 jésentd, 1dhinnd keskisuuria ja suuria
viljelij6itd, jotka edustavat 65% maan leikkokukkabisneksestd. (ILRF 2003.)
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Toimintaohjeista huolimatta kenialaisilla viljelmilld on yhi laillista kédyttdd sellaisia kemikaaleja,
jotka on kielletty Euroopassa ja Yhdysvalloissa. Kenialaisilla viljelmilld tydskentelevien on
tutkimuksissa havaittu altistuneen vaarallisille torjunta-aineille, jotka aiheuttavat tyontekijoille
painsirkyd, hengityselinten sairauksia, ihovaurioita, keskenmenoja ja hedelméattomyytti. Toisinaan
viljelmilld tyoskentelee myos tyontekijoiden koulunsa keskeyttdneitd lapsia. Vaikka tyontekijan
palkkaan laskettaisiin mukaan erilaiset bonukset ja ylityokorvaukset (jotka usein jdtetddn
maksamatta), jaad tyontekijoiden kuukausittainen ansiotaso niin matalaksi, ettd se juuri ja juuri riittaa
vuokranmaksuun, ruokaan ja muihin vilttdméttomiin kuluihin. Kukkaviljelmilld maksetut palkat
ovat kuitenkin lakisddteisen minimipalkan yldpuolella. Viljelmilld tyoskentelevien tySpaivét
venyvit usein hyvin pitkiksi; ne saattavat kestdd aamuseitseméstd puoleen yohon. (ETI 2002;
Opondo 2003.)

5.3. Kukkateollisuus Tansaniassa

Tansanian kukkateollisuus on vield suhteellisen nuorta. 2000-luvun alussa maassa oli 12 kaupallista
kukkaviljelmid, jotka sijaitsivat pddasiassa Arushan alueella. Tansaniassa kasvatetaan ennen
kaikkea eri ruusulajikkeita. Suurin osa viljelmisti on ulkomaisessa, 1dhinnd eurooppalaisessa,
omistuksessa. Leikkokukkien vienti suuntautuu myds péddasiassa Euroopan markkinoille. (Kitumbo
& Riwa 1999, 68.)

Valtaosa tansanialaisilla kukkaviljelmilld tydskentelevistd on kausityontekijoitd. 82 prosenttia
tyontekijoistd on nuoria, 18-34 -vuotiaita, naisia. He ty0skentelevit nopeutta ja tarkkuutta vaativissa
tehtdvissd: taimien karsinnassa, leikkuussa, lajittelussa, sekéd pakkaus- ja siivoustehtdvissd. Miehet
tyoskentelevit suurempaa erikoistumista vaativissa tehtévissé ja johtotehtdvissd. 68% tyontekijoistd
on kdynyt ainoastaan joitain luokkia peruskoulua ja 0,3% on suorittanut loppututkinnon. (Ngowi
2003, 16-18.)

Torjunta-aineiden kéyttod kukkaviljelmilld ei kontrolloida riittdviasti, vaikka niiden kéyttd on
erittdin laajaa. Tansanian tyOministerion ja Tanzanian Plantation and Agricultural Workers’
Unionin yhdessé toteuttaman tutkimuksen mukaan 23:a prosenttia viljelmilld kéytetyistd torjunta-
aineista ei ole lainkaan rekisterdity yleiseen kéyttoon ja 20% aineista kuului kokeiluasteella olevien
kemikaalien joukkoon. Myrkytystapausten ja onnettomuuksien tutkiminen onkin ollut vaikeaa
yritysten salailevan ilmapiirin takia. Torjunta-aineille altistuminen on uhka erityisesti
kasvihuoneissa viélittomésti myrkytysten jdlkeen tyOskenteleville naisille, jotka karsivat ja
leikkaavat kukanvarsia. Yleisesti ottaen ainoastaan torjunta-aineiden ruiskuttamisen suorittaville
miehille on tarjolla suoja-asut. Monet kukkaviljelmilld tyoskentelevit eivét edes ole tietoisia siitd,
millaisia terveysriskeja torjunta-aineiden kéyttoon liittyy. (Ngowi 2003, 16-18.)

5.4. Kukkateollisuus Kolumbiassa

Kukkateollisuuden kehitys Kolumbiassa on ollut nopeaa. Vield 40 vuotta sitten kolumbialainen
kukkaviljely rajoittui 1dhinnd pienimuotoiseen kotitalousviljelyyn ja maan sisdisille markkinoille
suunnattuun  tuotantoon.  1960-luvun  puolivdlissd  kolumbialainen kukkatuotanto  alkoi
Maailmanpankin ja USAID:n tukemana kehittyd vientituotannon suuntaan. Nykyéédn ldhes koko
leikkokukkatuotanto myyddédn wulkomaille ja ainoastaan 5-10% tuotannosta —ldhinnd
heikkolaatuinen ja vientiin kelpaamaton kukka — jai kotimarkkinoille. Kukkien viljely Kolumbiassa
on ollut varsinainen menestystarina. Télld hetkelldi Kolumbia on maailman toiseksi suurin
leikkokukkien viejd Hollannin jilkeen. (ILO 1999b, 2; ILRF 2003; FIAN 2001)
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Kolumbialaisen leikkokukan padmarkkina-alue on alusta alkaen ollut Yhdysvallat'.
Vuosikymmenten aikana vienti on kuitenkin suuntautunut yha useampaan maahan ja samalla myds
vientiin menevien kukkalajien maard on lisdéntynyt. Vuonna 1996 maan leikkokukkaviennistd 77%
suuntautui Yhdysvaltoihin, 14% EU:n alueelle ja loput 9% muualle maailmaan. EU:n sisilld Iso-
Britannia ja Saksa ovat tirkeimmit kauppakumppanit. Vuoteen 1996 asti neilikka oli térkein
vientikukka, mutta siitd saakka ruusuilla on ollut suurin osuus. Viime vuosina trooppisten kukkien
myynti on lisddntynyt merkittdvésti. Kaiken kaikkiaan maassa viljellddn yli viittikymmenté
kukkalajia noin viiden tuhannen hehtaarin alueella. (ILO 1999b, 2; Rainforest Alliance 2001.)

Térkein kukkienviljelyalue on Sabana de Bogota, jonka etuna ovat erinomaiset ilmasto-olot, halvan
tyovoiman runsaus, hyvad tieverkosto sekd kansainvélisen lentokentin ldheisyys. Myos
Antioquiassa, Rio Negrossa, La Cejassa, Caucassa ja Valle de Caucassa harjoitetaan kukkien
kaupallista viljelyd. Vuonna 1999 Kolumbiassa oli yhteensd 500 vientituotantoa harjoittavaa
kukkaviljelmdd. Ldhes 90% ndistd viljelmistd sijaitsee pddkaupunkia ympirdivélld maaseudulla.
Alle viiden hehtaarin viljelmilli ei ole nykyéddn juurikaan mahdollisuuksia selvitd kovassa
kilpailussa. Jdljelld olevat pienviljelijat joutuvatkin usein myymédn satonsa suurtilallisille, silld
ndilld on kiytossddn riittavat lajittelu-, pakkaus- ja varastointivilineet sekd markkinointireitit
kansainvilistd kauppaa varten. (ILO 1999b, 4.)

Vaikka Kolumbialla on keskeinen rooli maailman kukkamarkkinoilla ja vaikka maassa on rikas
biodiversiteetti ja monet leikkokukat ovat endeemisid Latinalaisessa Amerikassa, on viljelijoiden
kayttdima jalostusmateriaali kotoisin eurooppalaisilta, yhdysvaltalaisilta tai israelilaisilta jalostajilta.
Niin kauan kuin kukkakauppa on tuottoisaa, paikalliset viljelijét eivét koe riippuvuutta ulkomaisesta
jalostusmateriaalista ongelmaksi. Olennaista heiddn kannaltaan on l&hinné se, millaisin ehdoin ja
kuinka ripeésti heilld on oikeus ottaa kdyttoon uusia ulkomaisia lajikekehitelmii. (van Wijk 1994.)

Kolumbian kukkatuotannolla on oma suosituimmuusasemansa sekd EU:ssa ettd Yhdysvalloissa. Ne
ovat pyrkineet tukemaan Kolumbian taistelua huumekauppaa vastaan myontdmailld maalle
tullivapauden muun muassa leikkokukissa. Kolumbian valtio tukee kukkateollisuutta myds
verohelpotuksin; kukkayritysten ei tarvitse muiden teollisuuden alojen tavoin maksaa lainkaan
veroja. Myoskéddn kukkateollisuuden tarpeisiin tuoduista kemikaaleista ei tarvitse maksaa
maahantuontiveroa. (ILO 1999b, 3; FIAN 2001)

Vuonna 2000 leikkokukat olivat maan neljdnneksi suurin vientituote ja ei-perinteisten tuotteiden
joukossa tidrkein ulkomaanvaluutan lihde (Rainforest Alliance 2001, 15). Merkittivd osa
Kolumbian leikkokukkaviljelmistd on kuitenkin ulkomaisten suuryritysten omistamia. Varsinkin
yhdysvaltalaiset yritykset ovat investoineet voimakkaasti kukkaviljelmiin Kolumbiassa.
Esimerkiksi Dole Food Companyn omistuksessa olevien leikkokukkaviljelmien tuotanto kattaa noin
20% Kolumbian koko kukkaviennisti. (ILRF 2003.)

5.4.1. Tyoolosuhteet Kolumbian leikkokukkaviljelmilla

Arviot Kolumbian kukkaviljelmilld tydskentelevien miérdstd vaihtelevat suuresti: kymmenen
vuotta sitten viljelmilld arvioitiin tydskentelevin 70 000-80 000 henked. Teollisuudenalan nopea
kasvu synnytti 1970-1980-luvuilla runsaasti uusia tydpaikkoja. Tuotannon volyymin kasvaessa
tyontekijoiden maaré viljelyhehtaaria kohden kuitenkin saman aikaisesti pieneni, silld siirtyminen

' Paivittain USA:han saapuu jopa 35 lentokoneellista leikkokukkia Kolumbiasta. Kolumbialaiset kukat lennitetiin
padasiassa Miamin lentokentélle. Kukkien matka Bogotasta Miamiin kestdd kolmisen tuntia. Miamilaiset maahantuojat
ja kolumbialaiset kukkien viejét perustivat 1987 Colombia Flower Councilin edistdméén leikkokukkakauppaa USA:ssa.
(van Wijk 1994; Anglin 2003.)
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tyovoimavaltaisesta neilikanviljelystdi mm. ruusun kasvatukseen on véhentinyt tyovoiman tarvetta.
Viljelyalojen kasvun myotd suuret tilat ovat my0s investoineet automaattisiin kastelu- ja
lannoitusjirjestelmiin. Arviot kukkasektorin epdsuorasti synnyttdmistd tyOpaikoista vaihtelevat 12
000:sta 55 000:een tyopaikkaan. (ILO 1999b, 6-8; Rainforest Alliance 2001, 8.)

Valtaosa (noin 65%) Kolumbian kukkaviljelmilld tydskentelevistdi on nuoria (alle 35-vuotiaita),
heikosti koulutettuja naisia, jotka ovat usein muuttaneet kukkaviljelyé harjoittaville alueille muualta
maaseudulta. Naisia on suosittu suorittavissa tehtdvissd, silld heitd on pidetty miehié
hellavaraisempina kukkien késittelijoind. Naistyontekijoiden vaihtuvuus on myos ollut pienempi
kuin miehilld. Toisaalta naisten on havaittu olevan miehid useammin poissa tyOstéd
perhevelvoitteiden takia. Naisten tehtdvid ovat istutus, varsien taivutus, leikkaus ja lajittelu, kun taas
miehet valmistelevat istutusalustat, hoitavat kasvinsuojeluaineiden ruiskutukset sekd vastaavat
rakennustOistd, kylmédvarastoista, teknisesti avusta ja esimiestehtivisti. Kukkaviljelmien
suorittaviin tehtiviin palkattiin aiemmin hyvin alhaisen koulutustason omaavia ihmisid. Vihitellen
vaatimustaso on kuitenkin noussut siten, ettd tyOntekijoiden tulee nykyddn olla véhintddn
lukutaitoisia ja hallita matematiikan alkeet. (ILO 1999b, 9.)

Palkkataso kolumbialaisilla leikkokukkaviljelmilli on hieman lakisddteisen minimipalkan
yldpuolella. Suoraan palkatut tyontekijit kuuluvat kaikkien lakisditeisten etujen piiriin. Heilld on
oikeus kirjalliseen tyosopimukseen sekd sosiaalipalveluihin, kuten terveydenhoitoon ja elédke-
etuihin (ndméd palvelut ovat kuitenkin usein heikkolaatuisia ja riittdméttomid). ILO:n selvityksen
mukaan monet kukkayritykset maksavat lakisdéteisten velvoitteiden lisdksi my0s lisdkorvauksia
tyontekijoilleen. 44-48 tuntisen tydviikon péélle joudutaan varsinkin sesonkiaikaan (joulukuusta
helmikuuhun) usein tekemiin ylitditd. Tyontekijéat saavat ndistd tunneista lisdtuloa. (ILO 1999b, 10-
11.)

Kolumbialaisilla viljelmilld solmitaan runsaasti lyhytaikaisia muutaman kuukauden mittaisia
tyOsuhteita ja alalla esiintyy myos rekrytointiyrityksid, jotka palkkaavat alihankintana tyontekijoita
yrityksiin. Namé tyontekijit eivdt kuitenkaan pddse nauttimaan lakisddteisistd eduista.
Kolumbialaisviljelmilld onkin erittdin suuri vaihtuvuus tyontekijoissd. (ILO 1999b, 10-13; FIAN
2001.)

Kolumbialaiset kukkientuottajat vastustavat voimakkaasti ammattiliittojen toiminnan aloittamista
yrityksissddn. Tiedot ammattiliittoihin kuuluvien kukka-alan tyontekijoiden mairdstd vaihtelevat
suuresti. Tyonantajia edustavan Asocolfloresin’> (1996) tekemin tutkimuksen mukaan joka
neljannesséd leikkokukkayrityksessd toimii ammattijdrjestd ja vuonna 1994 arvioitiin, ettd ldhes
40% tyontekijoistd kuuluisi ammattiliittoon. Toisaalta esimerkiksi ILRF:n (2003) mukaan
ainoastaan 4% leikkokukkaviljelmien tyontekijoisté olisi jarjestdytynyt.

5.5. Kukkateollisuus Ecuadorissa

Aivan kuten Kolumbiassa, myos Ecuadorissa on erinomaiset kasvuolosuhteet kukille. Ecuadorin
leikkokukkien tuotanto vientiin on kasvanut erittdin kiivaaseen tahtiin: kukkateollisuuden kasvu oli
esimerkiksi vuosien 1995-1998 vilisend aikana 37%. Ecuadorilaisen kukan pédasialliset markkina-
alueet ovat Yhdysvallat, Hollanti, Vendja, Saksa, Italia ja Kanada. Ecuador on Yhdysvaltain
kolmanneksi suurin leikkokukkien tuoja Kolumbian ja Hollannin jilkeen. (Rainforest Alliance
2001; AIPH 2003, 133.)

15 Nelja viidestd Kolumbiassa toimivasta leikkokukkayrityksestd kuuluu vuonna 1970 perustettuun leikkokukkien viejia
edustavaan keskusjarjestoon Asocolfloresiin (Asociacion Colombiana de Exportadores de flores).
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Leikkokukat ovat Ecuadorin neljanneksi merkittdvin vientituote 6ljyn, banaanien ja katkarapujen
jilkeen (Rain Forest Alliance 2001, 16). Leikkokasvien viljelyalasta Ecuadorissa ei ole saatavissa
tarkkaa tietoa, mutta AIPH:n vuosikirjan (2003) mukaan maassa viljeltiin vuonna 2001
koristekasveja yhteenséd 1dhes 3200:1la hehtaarilla. Pddasiallinen vientikukka on ruusu, sen osuus
tuoreiden leikkokukkien viennistd on 60%. Ecuador on erikoistunut suurikukkaisten ja
pitkdvartisten ruusujen viljelyyn. Kukkateollisuuden kasvaessa vientituotantoa harjoittavat yritykset
ovat myods pyrkineet monipuolistamaan valikoimiaan. Maa ei kuitenkaan tuota vientiin
leikkovihreda.

Tarkeimmat leikkokukkien tuotantoalueet ovat pohjoisella vuoristoalueella Cotopaxin, Pinchinchan
ja Imbaburan maakunnissa, joihin keskittyy 80% maan leikkokukkateollisuudesta. Hyvit ilmasto-
olot, hyvélaatuiset tiet sekd kansainvilisen lentokentin ja Kolumbian ldheisyys tekevét alueesta
houkuttelevan kukkien kasvattamiselle. Kolumbiasta késin investoidaan paljon Ecuadorin
kukkatuotantoon ja sieltd saadaan myos paljon tietoa alan kehityksestd. FIAN:in (2001) mukaan
jopa 40% Ecuadorin viljelmistd on kolumbialaisomistuksessa. ILO:n selvitys vuorostaan kertoo
ecuadorilaisviljelmien olevan pitkélti kotimaisessa omistuksessa. Viljelmit ovat ldhinnd itse
johdettuja perheyrityksid. Sen sijaan suurimmat Ecuadorissa operoivat vientiyritykset ovat
kokonaan tai osittain ulkomaisia. (ILO 1999c, 4-6.)

5.5.1. Tyoolosuhteet ecuadorilaisilla kukkaviljelmilla

Leikkokukkatuotanto on synnyttinyt runsaasti uusia tyOpaikkoja, ja se on myds luonut
palkkatydmahdollisuuden monelle maaseudun naiselle'®. Samalla se on hillinnyt maan sisdisti
muuttoliikettd. (ILO 1999c¢, 1.) Kukkateollisuus tydllistdd suoraan noin 60 000 ja epdsuoraan noin
30 000 henked. Myo6s Ecuadorissa naiset muodostavat valtaosan (70%) leikkokukkaviljelmien
tyovoimasta. He osallistuvat kukkien viljelyyn, sadon korjuuseen ja sen jatkokisittelyyn. Miehet
tekevit vuorostaan viljelmien alkuvalmisteluja sekd vastaavat kastelusta ja myrkytyksistd. (ILO
1999c, 9; ILRF 2003)

Viljelmilld tyoskentelevilli on tyOsuhteensa aluksi kolmen kuukauden koeaika. Ainoastaan
luotettaviksi ja tehokkaiksi todetut tyontekijét palkataan pidemmaksi aikaa. Tyontekijoiltd vaaditaan
luku- ja laskutaitoa, jotta he pystyvdt pitdméddn kirjaa tuotannon vaiheista. Kausitydovoimaa
ecuadorilaisilla kukkaviljelmilld kidytetddn erityisesti myyntisesonkien alla. Ylitéiden teko on
pakollista, ja onkin tavallista ettd ylitoitd kertyy 6-12 tuntia viikossa henked kohden. Néistd
tunneista tulee lain mukaan maksaa sataprosenttista korvausta. Ecuadorilaiset kukkientuottajat eivit
hyvéksy tyontekijoidensd kuulumista ammattiliittoon. Jérjestdytyneet tyontekijat yksinkertaisesti
irtisanotaan. Tyontekijdt ovat kuitenkin sen verran hyvin koulutettuja, ettd he ovat vaatineet tiloilla
parannusta tydsuojeluasioihin ja palkkoihin. (ILO 1999c, 12-23.)

16 Maailmanpankin tutkimuksen (Newman 2002) mukaan naisten tydskentely kukkaviljelmilld on vaikuttanut

sukupuolten vilisiin suhteisiin muun muassa siten, ettd viljelmilld tydskentelevien naisten puolisot osallistuvat
enemmin kotitdiden tekoon kuin vertailuryhméssa.
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6. SERTIFIOINTIJARJESTELMAT JA TOIMINTAOHJEET
LEIKKOKUKKIEN TUOTANNOSSA JA KAUPASSA

1990-luvun  alussa  eurooppalaiset ja  pohjoisamerikkalaiset  ympdristdalan  jarjestot,
thmisoikeusjirjestdt ja ammattiyhdistysliike huolestuivat niistd olosuhteista, joissa kehitysmaiden
leikkokukkaviljelmilld tyoskennelldén. Kukkateollisuutta sdédtelemddn on syntynyt monia eri
taustoista ldht6isin olevia toimintaohjeita (codes of conduct / codes of practice). Niille kaikille
ndyttdd olevan yhteistd pyrkimys toteuttaa YK:n lasten oikeuksien julistusta, YK:n ihmisoikeuksien
julistusta sekd ILO:n Tyo6eldmidn perusoikeuksia. Monissa toimintaohjeissa viitataan myos
minimipalkkaan ja ylitdiden tekoon. Monilla eurooppalaisilla véhittdistavaraketjuilla on myds omia
eettisen kaupan merkkejddn. Se, mitd toimintakoodeja kéytetdédn ja millaista monitorointia
toteutetaan riippuukin pitkalti siitd, myyvétko viljelijit tuotteensa huutokauppajérjestelmén kautta
vai suoraan vihittdiskauppaketjuille (NRI 2002, 15).

Olennaista sertifiointijirjestelmien toiminnassa on niiden perusperiaatteen lisdksi se, millaisia
tarkastusmenetelmid niiden kontrolloimiseksi kéytetdén, sekd suorittaako auditoinnin tarpeeksi
ulkopuolinen ja riippumaton taho. Jotta jirjestelmd olisi uskottava, tulee tilojen tarkastusten
tapahtua tarpeeksi usein, ja sddnt6jen mukaan tiloja tulee olla oikeus tarkastaa myds ilman
ennakkovaroitusta.

Omana vastauksenaan kansalaisjirjestojen ja ay-liikkkeen ajamille toimintaohjeille, kukkien tuottajat
ja markkinoijat ovat perustaneet omia sertifiointijérjestelmiddan. Naméi jarjestelmit voivat olla joko
kansallisella tasolla toimivia tai kansainvélisid. Kaikki ay-liikkeen ja kansalaisjirjestojen edustamat
eettiset koodistot ovat luonteeltaan kansainvalisid.

Kansainvilisid leikkokukkatuotannon ja —kaupan sertifiointijérjestelmié ovat esimerkiksi:

Flower Label Programme (FLP) ja ICC (International Code of Conduct)
SA8000

Ethical Trading Initiative (ETI)

Fair Trade Labelling Organization (FLO) ja sen jdsenjdrjesté Max Havelaar
Milieu Project Sierteelt (MPS)

European Retailers Group

Kansallisella tasolla toimivia sertifiointijarjestelmié ja niiden toteuttajia ovat esimerkiksi:

Horticultural Promotion Council, Zimbabwe
Kenya Flower Council, Kenia

Fresh Produce Exporters Association Kenya, Kenia
Florverde, ASOCOLFLORES, Kolumbia
COLEACP, EU ja AKT-maat

Vuoden 2004 loppuun mennessd pyritddn vihdoin monen vuoden uurastuksen jdlkeen saamaan
paitokseen neuvottelut uuden Fair Flowers and Plants —merkinndn (FFP) lanseeraamisesta. Se
yhdistdisi aiemmat yhteiskuntavastuun ja ympdéristdasiat huomioivat toimintaohjeet yhdeksi
yhteiseksi merkkijdrjestelméksi. Tdmédn merkin hallinnointi on tarkoitus hoitaa sekd MPS-
jarjestelmdd valvovan Union Fleursin ettd Flower Label Programmen kesken. Nédin ollen eettiset
toimintaohjeet koskisivat koko tuotanto- ja myyntiketjua. Yhteisen merkkijdrjestelmédn kayttd
helpottaisi kukkien tuottajien, vilittdjien, tukku- ja huolintaliikkeiden ja kauppiaiden toimintaa, kun
seurattavana olisi ainoastaan yhdet toimintaohjeet ja siitd kertova merkki.
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Reilu kauppa ja leikkokukat

Reilun kaupan merkkijérjestelmén katto-organisaationa toimii Bonnista kdsin FairTrade Labelling
Organizations International, FLO. Reilun kaupan merkkijarjestelmiin kuuluvat 17 jasenyhdistysta
kayttavit eri maissa eri nimid. Belgiassa, Hollannissa, Norjassa, Ranskassa, Sveitsissd ja Tanskassa
toimivat yhdistykset kayttdvit Max Havelaar —nimed. Japani, Itdvalta, Kanada, Luxemburg ja
Yhdysvallat toimivat Transfairin nimelld. Irlannin Reilu kauppa tunnetaan Fairtrade Mark Ireland —
nimell4, Ison Britannian yhdistys Fairtrade Foundation —nimelld ja Ruotsin yhdistys Réttvisemarkt
—nimelld. Suomessa toimii Reilun kaupan edistdmisyhdistys ry.

Talla hetkelld Reilun kaupan merkilld varustettuja leikkokukkia on myynnissd Sveitsissd ja Isossa
Britanniassa. Sveitsissd myytdvit kukat ovat perdisin Ecuadorista ja tdmdn vuoden alussa
brittikaupoissa myyntiin tulleet Reilun kaupan ruusut ovat vuorostaan kotoisin Keniasta. Myds
Ruotsissa ja Ranskassa on kiinnostusta Reilun kaupan leikkokukkien ottamiseen osaksi
tuotevalikoimaa. Ruotsissa pyritddn vield tdmidn vuoden kuluessa aloittamaan kolmelta
kenialaistilalta tulevien Reilun kaupan leikkoruusujen myynti. (Ronkainen 2004.)

Reilun kaupan kukkien kohdalla noudatetaan Reilun kaupan yleisid standardeja. Leikkokukista
maksetaan Reilun kaupan lisd, joka kéytetdén tyontekijoiden ja tyOyhteisdjen sosiaalisiin
hankkeisiin. Tdméa lisd on 8 prosenttia kukkien vientihinnasta. Suurilla kukkaviljelmilld Reilun
kaupan lisd maksetaan tyOntekijoiden hallinnoimille pankkitileille ja sen kdytostd pdattda
tyOnantajan ja tyontekijoiden edustajien muodostama komitea. (Syvanen 2004.)
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